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El pasado 30 de agosto recibimos la triste noticia del fallecimiento de nuestro compañero y amigo Juan José Navarro 
Abad, gran profesional y mejor persona.

Juan José, comenzó en la profesión con 14 años como aprendiz y desde muy joven trabajó por la mejora de la profesión. 
Participó con su colaboración y su trabajo en diversas asociaciones y federaciones relacionadas con la prótesis dental. 

A los 20 años ingresó en el Gremio de Protésicos Dentales. En el año 60 con 24 entró a formar parte de la Mutua Na-
cional de Protésicos Dentales (actual Asoprodentes) con la que colaboró hasta su fallecimiento, formando parte de su 
Junta varios años, ostentando el cargo de Vicepresidente en el momento de su fallecimiento.

En el año 63 con 27 obtiene, después de pasar el correspondiente examen, el Grado de Maestro de Prótesis y poco 
después se establece por su cuenta. 

Decide trabajar firmemente para llevar la profesión al sitio donde le corresponde por lo que se hace socio de la Aso-
ciación Pro dignificación de la prótesis dental, Asociación de Castilla, Federación Nacional, etc. En el año 85 se crea 
la Asociación Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid y es socio fundador ocupando varios 
cargos en la directiva, 5 de ellos como Presidente. 

En el año 88 crea el Centro Protésico Dental entre otros motivos a favor y colaboración de todos los compañeros. El 
28 de mayo de 1990 la prestigiosa Revista Internacional New Magazine 73, le hace entrega al mencionado Centro, por 
la gran calidad sanitaria al servicio de la Comunidad de Madrid, del Trofeo “La Rosa de Oro”, trofeo que es entregado a 
diversas personalidades y empresas de Madrid que han destacado en su desarrollo profesional. 

Todos los premiados fueron recibidos en audiencia por el Rey. Entre los galardonados con este trofeo en otras ocasio­
nes cabe destacar a S.S. Juan Pablo II y la actriz Jane Fonda.

En 1990 se colegia en el Colegio de Protésicos Dentales de Cataluña y sigue colegiado allí hasta la creación de nuestro 
Colegio en 1999. 

El 17 de junio del 2000 el Colegio de Madrid, le distingue con una Mención Honorífica, máxima distinción que otorga 
nuestro Colegio, por su trayectoria profesional. 

En el Colegio de Madrid estuvo trabajando desde su constitución hasta su fallecimiento. 

Desde el 6 de octubre de 2007 hasta el 5 de febrero de 2014 ostentó el cargo de Presidente.

En definitiva su vida ha estado siempre ligada a la prótesis dental. Ha trabajado por su defensa hasta pocos meses antes 
de su fallecimiento, es por ello por lo que siempre le estaremos agradecidos e intentaremos seguir su ejemplo.

Desde estas líneas queremos aprovechar para agradecer a todos los Colegios de protésicos dentales de España, al 
Consejo General, la Asociación Empresarial de Prótesis Dental, Asoprodentes (antigua Mutua de Protésicos) y los muchos 
colegiados que habéis enviado vuestras muestras de apoyo y vuestras condolencias que hemos trasladado a su familia.

EN MEMORIA DON JUAN 
JOSÉ NAVARRO ABAD

El Director del Centro, D. Juan José Navarro, 
Recibiendo el trofeo de manos del Concejal de 

Cultura de la Comunidad de Madrid, 
D. Joaquín Álvarez

La Junta de Gobierno del Colprodecam

El Director del Centro, Juan José Navarro, 
Recibiendo el trofeo de manos del Concejal de 

Cultura de la Comunidad de Madrid, 
Joaquín Álvarez
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Estimados Compañeros:

Hace escasos meses nuestro querido compañero Don Juan Carlos Sánchez Román (Colegiado Nº 
588) interpuso una denuncia contra los miembros de la Junta de Gobierno de este vuestro Colegio 
por apropiación indebida y falsedad en documento. La base de dicha denuncia, era que nos había­
mos apropiado indebidamente de cuotas, que presuntamente pertenecían al Consejo General de 
Colegios de Protésicos Dentales de España. Así mismo nuestro estimado Colegiado y Compañero 
denunciante, durante las últimas elecciones de renovación de los cargos de los miembros de Junta 
de Gobierno de este Colegio, se permitió el lujo de utilizar indebidamente el Censo de Colegiados 
que le había cedido y proporcionado ilegalmente el Consejo General para difamar y desprestigiar a la 
anterior Junta de Gobierno y a la mayor parte de los miembros de la nueva Junta de Gobierno y todo 
ello sin una base de hechos ciertos y a los solos efectos de dañar la imagen de dichas personas frente 
a todos los Colegiados en un momento tan crítico como son unas elecciones.

Recientemente el Juzgado de Instrucción nº 11 de los de Madrid, tras serle presentado el escrito de 
descargo correspondiente, ha dictado auto de archivo y sobreseimiento de la causa en las diligencias 
previas 3121/2014 por considerar que no existía indicio alguno de criminalidad en la conducta de los 
miembros de vuestra Junta de Gobierno.

El auto de archivo y sobreseimiento de la causa, para el conocimiento de todos vosotros, ha sido 
publicado en la página web del Colegio, en la cual también publicamos el escrito de descargo y 
demás documentos para vuestra comprobación.

Como consecuencia de lo anterior y evidenciándose, del propio contenido de la denuncia, la false­
dad de la misma se han iniciado ya los trámites oportunos para denunciar a Don Juan Carlos Sánchez 
Román por un presunto delito de denuncia falsa. Además de lo anterior también se ha interpuesto 
ante la Agencia Española de Protección de Datos la denuncia correspondiente contra dicho Colegia­
do y el Consejo General por la cesión que de vuestros datos personales puede haber realizado dicho 
Consejo al Sr. Sánchez Román, de manera inconsentida para ser utilizados en la campaña electoral de 
las últimas elecciones de renovación de cargos de la Junta de Gobierno.

El Consejo General de nuestra profesión es un Consejo Sectario y Parcial ya que solo atiende a los pocos 
colegios que apoyan a su Comité Ejecutivo y le siguen el Juego. Dicho Consejo ha practicado la caza de 
miembros de Juntas de Gobierno de otros Colegios de Protésicos de España y en dicho sentido también 
han denunciado por apropiación indebida a los miembros de las Juntas de Gobierno de los Colegios de 
Galicia, Cantabria y Cataluña, denuncias que han sido sistemáticamente rechazadas y archivadas por los 
Juzgados y Tribunales de dichas Autonomías, al igual que ahora ha sucedido en Madrid.

Tenemos evidencias sobre el hecho de que la denuncia que nos ha interpuesto el Colegiado Juan 
Carlos Sánchez Román, lo ha sido con el apoyo y respaldo del Consejo General por las evidencias 
documentales que apoyan dicha tesis. Tras el archivo de la denuncia falsa de la que hemos sido ob­
jeto y como ya hemos dicho vamos a denunciar la trama urdida entre el Consejo General y el denun­
ciante, con independencia de otras acciones legales que nos competan contra dichas personas.

LAS DENUNCIAS DE NUESTRO 
ILUSTRE CONSEJO DE “UNOS 
POCOS Y MERMADOS COLEGIOS DE 
PROTÉSICOS DENTALES DE ESPAÑA”
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oAdemás y como todos sabréis, el Consejo General, ha procedido a denunciar a nuestro asesor ju­
rídico, Juan Murall Herreros, también por un presunto delito de apropiación indebida y, a ello, le han 
dedicado nada menos que cuatro páginas en el último número de la revista del Consejo General, que 
más que una revista de información profesional parece un panfleto Institucional. Y todo ello a los 
efectos de perjudicar la imagen de todas aquellas personas, instituciones y Colegios, que se oponen 
a una línea política desastrosa, llevada a cabo por el Consejo General y las personas que lo dirigen 
y, que de continuar, van a consolidar la desunión total y absoluta de los intereses profesionales de 
los Protésicos Dentales en toda España. Dicha denuncia contra nuestro asesor jurídico será desesti­
mada seguramente como todas las que el Consejo General ha estado interponiendo, derrochando el 
dinero de las aportaciones que les llegan por parte de los Colegios y que cada vez se van reduciendo 
en la medida que más Colegios abandonan el barco del Consejo General, el cual se está hundiendo 
en el propio fango que han generado.

Existe una persona que está detrás del Consejo General y que estimamos perniciosa para la política 
de nuestra profesión , es la persona que cobra todos los meses casi dos mil euros de las aportacio­
nes de los Colegios al Consejo y que todavía le quedan como apoyo, es la persona que organiza las 
estrategias de acoso y derribo de Juntas de Gobierno, Colegios y Letrados incómodos a sus intereses 
sectarios, es la persona que siendo Protésico Dental quiere ejercer como estratega jurídico, es la 
persona que destruye a los Protésicos que han confiado en sus teorías y estratagemas, es la persona 
que para conseguir sus fines no le importa pasar por encima de quien sea, es la persona que dirige 
a los letrados del Consejo y de algún otro Colegio, es la Persona que en vez de aglutinar la fuerza de 
toda una profesión la disgrega en luchas de unos contra otros, es la persona que no sabes nunca lo 
que hará y que cuando lo sabes... seguramente no será para nada bueno y sobre todo es la persona 
que en vez de ganarse el sueldo como Protésico Dental, como todos nosotros, se lo quiere ganar a 
costa de una Comisión de Defensa Profesional en el Consejo General. Dicha persona es bien conocida 
por todos vosotros. Unas veces se le llama el nescafé, otras el cocinero del infierno y otras Don José 
Manuel Urbano Granados (Urbano para todos).

Nos produce tristeza y desolación que un Consejo General sea solamente un Consejo Parcial, que 
solamente atiende a los intereses y vanidades de unos pocos, en contra de muchos e importantes 
Colegios de España. Y sobre todo de una profesión tan importante como la nuestra. Y decimos esto 
porque gracias a “estos”, cuando se presentan ante los entes públicos no solo no les hacen caso, sino 
que nos desprestigian a TODOS.

¿Hasta cuándo van a seguir apoyando algunos colegios la política de la desunión de las organizacio­
nes Colegiales de España?

Es necesario con urgencia que el Consejo General sea retomado por personas capaces de dialogo 
y cuya meta principal, aparte de las reivindicaciones profesionales, sea el dialogo, la razón, el en­
tendimiento y el sentido común para poder integrar a todos los Colegios de Protésicos Dentales de 
España.

Es necesario tener un CONSEJO GENERAL de verdad y para TODOS y no una panda de amíguetes 
que solo atienden a intereses propios y que constituyen un consejo de unos pocos.

Os mantendremos informados puntualmente de todo lo referente a este asunto.

Un abrazo,

La Junta de Gobierno.
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PRÓTESIS PARCIAL 
REMOVIBLE METÁLICA 

Accésit Premio 
de Estudiantes de Grado 
Superior de Prótesis
GACETA DENTAL 2013
INTRODUCCIÓN 

Las prótesis parciales removibles metálicas son diseñadas 
y estructuradas de tal modo que el paciente pueda insta­
larlas y retirarlas de la boca, facilitando, de este modo, la 
limpieza y el mantenimiento de la higiene bucal. Constan 
de una estructura o base compuesta por un material plás­
tico o una aleación metálica que soporta los dientes artifi­
ciales. La sujeción de estas prótesis se establece mediante 
unos elementos de retención (ganchos o ataches) que se 
conectan en los dientes remanentes del paciente. Tam­
bién se aprovechan los procesos alveolares como zonas de 
soporte y sujeción. En algunos casos es necesario prepa­
rar algunos dientes mediante tratamientos ortodóncicos, 
ferulizaciones, etc., antes de tomar las impresiones. Una 
de las mayores desventajas que ofrecen este tipo de pró­
tesis parciales es la necesidad de emplear ganchos como 
elementos de retención. 

Generalmente, estos ganchos son visibles y, a pesar del 
cuidado con que se diseñan, resultan antiestéticos. En 
aquellos casos que el diseño del gancho no esté correc­
tamente concebido, los dientes pilares correrán el riesgo 
de caries dental. 

Se utiliza generalmente en aquellos casos con espacios 
desdentados donde no se puede utilizar una prótesis fija. 
En este tipo de prótesis se pueden agregar los dientes ar­
tificiales a medida que se vayan extrayendo los naturales. 
En cambio, cuando se produce una reabsorción de los 
procesos alveolares y se trata de reajustar la base de la es­
tructura, resulta bastante problemática la elaboración del 
rebasado. Para elaborar este tipo de prótesis esquelética 
se requiere un equipo apropiado para trabajar estas alea­
ciones metálicas. Es necesario hacer un duplicado del mo­
delo con un material refractario para altas temperaturas. Se 
confecciona un patrón modelado con cera que representa 
la estructura del esquelético. Este patrón de cera con el 
modelo refractario se incluye en revestimiento formando 
un molde. Este molde se somete a un tratamiento térmico 

D. Carlos Pazmiño Gudiño
Escuela Técnica de Enseñanzas 
Especializadas.
Ciclo formativo Grado Superior de Prótesis Dental.
2º Prótesis Dental

>>

para hacer, a continuación, el colado en una máquina cen­
trífuga apropiada para aleaciones metálicas. Una vez con­
feccionada, ajustada y pulida la estructura del esqueléti­
co se realiza el montaje de los dientes empleando en las 
bases resina acrílica. Las ventajas que tienen estas prótesis 
parciales de cromo-cobalto (esqueléticos) con respecto a 
las de acrílico es el menor volumen en su estructura, un 
mejor ajuste y una mayor dureza.

Las clases de Kennedy 
El modelo, en nuestro caso, es una subclase de la clase 

III, según Kennedy (Figura 1). 
Diseño de la base 

Diseñamos la base como paladar completo o placa 
palatina (Figura 2).

Figura 1

Figura 2
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Estática 
El equilibrio de fuerzas, la retención y el alojamiento 

estable son las condiciones previas para una prótesis de 
base colada sobre modelo. 

- Brazo de fuerza o potencia. 
- Brazo de carga. 

Tipos de gancho 
En el siguiente caso se usa un gancho circular simple
(Figura 3).

Figura 3

Figura 4

Figura 5

Figura 6

Figura 7

CONFECCIÓN DE MODELOS 
Utilizamos escayola clase IV para la confección del mode­

lo de trabajo y mezclamos la escayola en una mezcladora 
al vacío sin que se formen burbujas. 

Utilizamos un formador de zócalo para ahorrar tiempo 
al confeccionar el zócalo del modelo. El recortado en án­
gulo recto facilita el posterior desmoldeo. 

SITUACIÓN INICIAL 
Maxilar superior clase III modificado, según Kennedy, 

solo posee un molar en un lado de la boca y el resto está 
totalmente desdentado (Figura 4). 

En la zona desdentada tenemos una silla de extremo li­
bre. Éste se encuentra distante a la silla a la altura del se­
gundo molar (Figura 5).

PREPARACIÓN DEL MODELO 
Trazado en lápiz de la base colada 

Primero marcamos la línea que divide el paladar como 
punto de referencia simétrico. Ésta pasa por regla general 
a lo largo de la sutura palatina, partiendo de la papila inci­
siva (Figura 6). Se visualizan en el modelo las futuras sillas 
a rebasar (Figura 7).

Determinación de la vía de inserción 
El modelo se fija bien en una mesa de modelos. Con ayu­

da de la varilla de medición del paralelómetro se determi­
na ahora una vía de inserción común para los ganchos. 
Para ello, se inclina el modelo partiendo de su posición de 
reposo y, teniendo en cuenta todos los dientes de gancho, 
se determina una socavadura apropiada. 

El resultado es el ecuador protésico de los diferentes 
dientes. La alineación debería elegirse para ello, de tal 
manera que el ecuador protésico en el área de la punta 
del gancho se encuentre en el tercio inferior del diente. 

El ecuador protésico indica la mayor circunferencia de 
un diente con referencia a la vía de inserción común de to­
dos los dientes de gancho. La zona por debajo del ecuador 
es denominada área de retención. 

Marcación del gancho 
El contorno del gancho puede marcarse ahora con un lápiz 

exento de grafito (Sakura), teniéndose en cuenta que el caso 
ideal sería que un tercio del brazo de retención se encontrara 
por debajo del ecuador protésico, un tercio en el mismo 
ecuador protésico y el último tercio por encima del mismo. 

Bloqueo de socavaduras 
Estas socavaduras se bloquean a continuación con cera 

de bloqueo (excluyéndose las áreas de retención). 

Preparación del área de silla 
Posibilidad de elegir cera autoadhesiva o cera normal en 
láminas para cubrir las sillas (Figura 8). Aplicamos cera 
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rosa sobre la zona edéntula que es llamada «alivio de si­
llas», se rebaja el grosor poco a poco con cola de gastor y 
alisamos con papel. También hacemos la silla de extremo 
libre, en la que se realiza una escotadura (tope para el me­
tal) en la parte trasera de la silla rebasada. Ésta se conver­
tirá más tarde en soporte a fin de que este área no pueda 
asentarse durante el vertimiento de la resina acrílica, ase­
gurándose así el ajuste correcto de la prótesis (Figura 9).

Figura 8 Figura 9

Figura 10 Figura 11

Figura 12

Figura 13

Figura 14

Figura 15

Figura 16

Raspado 
Los bordes terminales del conector transversal marca­

dos anteriormente se raspan con una fresa esférica de 1 
mm. hasta un máximo de 0,5 mm. de profundidad, lo que 
aumenta el efecto de succión de la prótesis (Figura 10). 

El raspado de los bordes terminales es desbarbado ha­
cia la base, a fin de evitar aristas vivas y posibles huellas de 
presión (Figura 11). 

Una vez preparado el modelo del maxilar superior, éste 
puede ser duplicado (Figura 12).

jamos la gelatina fluir lentamente en la mufla de duplicar, 
la ponemos en agua de 10 a 15 minutos para conseguir 
un enfriamiento más rápido y, después, efectuamos el 
desmoldeo (Figura 15). 

Sacamos con cuidado el molde de duplicado. Si se emplea 
aire comprimido lo aplicamos por el lado dorsal (Figura 16)

El modelo de revestimiento 
El revestimiento para esqueléticos se mezcla a continua­

ción sin que se formen burbujas y, siguiendo las indica­
ciones del fabricante, en la mezcladora al vacío unos 45 
segundos. 

Vertemos ahora el revestimiento lentamente y sirvién­
donos de un vibrador en el molde de duplicado. 

Para un vertimiento exento de burbujas es importante 
disponer de un modo de vibración adaptado al material 
de trabajo con óptima intensidad vibradora. 

Una vez que haya fraguado el revestimiento de 20 a 30 
minutos, cortamos la gelatina con el cuchillo de escayo­
la, poco a poco, sacamos el modelo y lo sumergimos en 
barniz durante 60 segundos, secando con papel el exceso 
sobrante de barniz (Figura 17).

EL DUPLICADO 

Fijamos el modelo con cera adhesiva en el centro del 
cilindro. Duplicamos en gelatina, individualizamos la gela­
tina cortando en trozos pequeños, añadimos 3 o 5 ml. de 
agua y lo echamos en un recipiente apropiado para derre­
tir en el microondas unos 10 minutos (Figura 13). 

Agitamos y meneamos la gelatina hasta que se enfríe 
unos 20 minutos. Antes de echar la gelatina en el mode­
lo, éste debe estar humedecido con agua (Figura 14). De­
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METALES DUROS

FRESADORA

M1 ABUTMENT

FRESADORA

 M1 SOFT

FRESADORA

M1 WET
FRESADORA

 M1 WET HEAVY

LÍNEA DE 
FRESADORAS COMPACTAS M1 
COMPACTA, RÁPIDA, PRECISA

fresados en el propio laboratorio 

fresadora m1 wet heavy

Titan 5 Raw-Abutment® de Titan 5Chrom-Cobalt Bridge-Rod de Titan 5 y de Chrom-Cobalt

Zirkonzahn Worldwide  –  T +39 0474 066 680  –  info@zirkonzahn.com  –  www.zirkonzahn.com
Zirkonzahn Ibérica  –  T +34 937 290 390  –  iberica@zirkonzahn.com  –  www.zirkonzahn.com
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EL MODELADO 
Una vez que tenemos el modelo de revestimiento, 

rellenamos los raspados con cera para modelar, la línea 
de sellado periférico y la silla de extremo libre. Colocamos 
el conector mayor de cera rugosa a 5 mm. por debajo 
de la línea de sellado periférico y sellamos con cera para 
modelar. 

Colocamos ahora las rejillas retentivas perforadas en 
las áreas de silla uniéndole con el conector mayor, sella­
mos con cera de modelar y observamos que quede su­
ficiente área de retención para la resina acrílica (Figura 
18). Hacemos los refuerzos en la rejilla con cera de mo­
delar (Figura 19).

Figura 18

Figura 19

Figura 20

Figura 21

Figura 22

Figura 23

Figura 24

Colocamos las preformas de gancho para molares. En 
este caso usaremos un gancho circular simple. El perfil de 
gancho se coloca primero con la punta del gancho en el 
área de retención estabilizándola con la presión del dedo 
y adaptándolo bien sobre su recorrido trazado sobre el 
diente. 

Ahora se completa el modelado del tope oclusal y del 
conector menor hacia la rejilla retentiva perforada con 
cera de modelar (Figura 20). 

A continuación se coloca un hilo de cera de 1 mm. como 
línea de terminación hacia el área de silla y se alisa con 
cera de modelar (Figura 21). 

En la Figura 22 se muestra el modelado del maxilar su­
perior terminado sobre el modelo de revestimiento.

LA PUESTA EN REVESTIMIENTO 
Para el colado se utilizan bebederos principales con un 

diámetro de 3-3,5 mm., bebederos secundarios o auxiliares 
de 2 mm. (Figura 23). 

Antes de colocar los bebederos sellamos el modelo de 
revestimiento y se fija en la base del cilindro con cera de 
modelar (Figura 24).

Figura 17
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Zenostar® – el sistema para la fabricación universal 
de restauraciones de óxido de circonio 

• Económico – gracias a sus mejoradas propiedades de fresado
• Versátil – gracias a la coordinación del color en dos niveles de translucidez
• Efi ciente – gracias al automatizado y avanzado proceso Zenotec® CAD/CAM
• Estético – gracias a la óptima compatibilidad de color con el sistema IPS e.max® 

all ceramics  all options

¡AHORA INCLUSO MEJOR!

La estrella 
    entre los óxidos de circonio

 CONOZCA MÁS: 
allceramicalloptions.com

Fabricante:

Wieland Dental+Technik GmbH & Co. KG  
Lindenstr. 2
75175 Pforzheim
Alemanha
Tel. +49 7231 3705 0
info@wieland-dental.de
www.wieland-dental.de

Distribuidor: 
www.ivoclarvivadent.com/distributors
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La forma de los bebederos debería desarrollarse de 
manera armoniosa y sin ángulos, y la superficie de cera 
ser bastante lisa. El metal podrá fluir así libremente, evi­
tándose a la vez colados malogrados. 

Los bebederos se encuentran en el centro del modelo 
(Figura 25). Colocamos en ambos extremos de los bebe­
deros un embudo de colado encerado debidamente con 
los bebederos. El embudo de colado tiene que ir en el cen­
tro térmico. Comprobamos la altura del embudo antes de 
verter revestimiento (Figura 26).

Figura 25

Figura 26

Figura 27

Figura 28

Figura 29

Figura 30

Asimismo, aplicamos el liberador de tenciones sobre la 
cera para quitar la grasa. Mezclamos el revestimiento bajo 
vacío unos 45 segundos sin que se formen burbujas y si­
guiendo las indicaciones del fabricante. El vertimiento del 
revestimiento deberá realizarse lentamente y adaptán­
dose el nivel de vibración al material de trabajo. 

Tras haber fraguado el revestimiento completamente, 
se retiran el manguito, el cilindro y el embudo de colado. 

Las aristas vivas en el embudo de colado y en el borde 
de la superficie exterior del cilindro tienen que eliminarse. 
Comprobamos, antes de colocar el cilindro para el colado 
de esqueléticos en el horno, que el embudo no muestre 
restos de revestimiento (Figura 27).

El calentamiento por cuatro lados en el horno de pre­
calentamiento Magma garantiza un precalentamiento rá­
pido y uniforme de todos los cilindros. 

Precalentado el cilindro y eliminada la cera, se coloca el 
cilindro en la centrífuga o máquina inductora. Fundimos el 
metal en el crisol. 

En este caso usaremos cromo-cobalto y la aleación lí­
quida penetrará dentro del cilindro en el espacio que 
había en el patrón de cera. Se deja enfriar y la aleación se 
solidifica (Figura 28). 

En la Figura 29 se muestra la solidificación del metal en 
el interior del cilindro.

EL ACABADO 
El desmuflado basto debería realizarse con un cincel 

desmuflador neumático, a fin de evitar tensiones en el 
colado de esqueléticos. 

Un desmuflado con tenazas o martillos, sin embargo, 
conduce frecuentemente a deformaciones y tensiones en 
el objeto colado. 

Después del desmuflado basto se continúa con el 
chorreado del colado de esqueléticos, o bien en una 
arenadora de reciclaje completamente automática, hecho 
que ahorra tiempo, o manualmente, utilizándose también 
una arenadora de reciclaje (Figura 30).

Separamos ahora los bebederos a aproximadamente 1 
mm. de la estructura, utilizando para ello un disco de bor­
de cortante reforzado por fibra de vidrio. Los restos de los 

El cilindro puede colocarse ahora en el horno de pre­
calentamiento, poniendo la boca del embudo hacia abajo. 
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Figura 33

Figura 31

Figura 32

Figura 33 Figura 34

Figura 35

bebederos pueden eliminarse y alisarse a continuación 
con un disco abrasivo de manera muy rápida y eficaz (Fi-
gura 31). 

A continuación se acaban los bordes terminales del 
conector transversal con ayuda de una muela abrasiva 
de grano grueso hasta conferirles una forma armoniosa 
(Figura 32). 

Posteriormente se desbarban cuidadosamente los bor­
des de los ganchos, utilizándose para ello una muela abra­
siva de grano fino.

Opción brillo 
A fin de reducir el tiempo de pulido, se chorrea toda la 

estructura metálica con óxido de aluminio (125 μm, 3–4 
bares) y se pule a continuación electrolíticamente. 

A la estructura colada le damos un ligero baño elec­
trolítico. El tiempo de pulido es de ocho minutos con cua­
tro amperios. La adaptación 

Antes de adaptarse el colado de esqueléticos deberá 
eliminarse el modelo maestro completamente de restos 
de cera. Adaptamos el colado de esqueléticos muy 
cuidadosamente sobre el modelo maestro (Figura 33). 

Mediante el uso de un barniz marcador pueden 
detectarse óptimamente los puntos de contacto entre el 
colado de esqueléticos y el yeso. Éstos pueden reducirse 
así de forma controlada.

El pulido 
Con los discos pulidores Polisoft A pueden prepulirse 

óptimamente los bordes terminales del lado superior de la 
placa palatina. Con este disco pulidor se prepulen también 
las superficies exteriores del gancho (Figura 34). 

Utilizamos el disco de trapo plisado de algodón en 
crudo en combinación con la pasta de pulido verde para 
el acabado de alto brillo (Figura 35). En la Figura 36 se 
muestra el colado de esqueléticos superior con gancho 
terminado. 

“ Copyright 2014. Publicado originalmente en Gaceta Dental 259, junio de 2014. Reeditado con autorización”

AVISO PARA COLEGIADOS DE FUERA DE LA COMUNIDAD DE MADRID
Si eres colegiado de fuera de la Comunidad de Madrid y quieres disfrutar de los servicios del Colegio de 

Madrid, como recibir capital Dental de forma digital entre otros.

COLÉGIATE COMO NO EJERCIENTE.

Más información en los teléfonos: 91 758 02 08/39
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VI Torneo de Padel del 
COLPRODECAM

FECHA PREVISTA DE CELEBRACIÓN: 
SÁBADO, 10 DE ENERO DE 2015.

LUGAR:
CLUB DE PADEL ALMANZOR (C/. Pico Almanzor, 1-28500 Arganda del Rey. Madrid)

PATROCINADO POR GC EUROPE
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Recibe un cordial saludo.
D. Joaquin Madrueño Arranz

Coordinador de la comisión de actividades ludico-deportivas

CONTACTENOS:
(+34) 91 380 65 75
sat@gt-medical.com

SCAN-FIT®

Consulte nuestras Nuevas Plataformas
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INSCRIPCIONES:
Hasta el 30 de noviembre llamando a la secretaría del Colegio a los teléfonos 91 758 02 38/39
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SCAN-FIT®

Consulte nuestras Nuevas Plataformas

C
O

N
EX

IÓ
N

 S
Q

R

TR
IL

Ó
B

U
LO

C
O

N
EX

IÓ
N

 C
Ó

N
IC

A

C
O

N
EX

IÓ
N

 O
C

TO
G

O
N

A
L 

IN
TE

R
N

A

C
O

N
EX

IÓ
N

 H
EX

A
G

O
N

A
L 

EX
TE

R
N

A

C
O

N
EX

IÓ
N

 H
EX

A
G

O
N

A
L 

IN
TE

R
N

A

Conexiones

Diferentes297

C

M

Y

CM

MY

CY

CMY

K

scan-fit210x297.pdf   1   27/06/14   13:46



1ª CARRERA A PIE1ª CARRERA A PIE
PARA PROTÉSICOS DENTALES
El próximo día 7 de Febrero tienes una cita que No te puedes perder si eres amante del deporte y 
la naturaleza, al pie del maravilloso parque natural del Montgó, en la Marina Alta, Denia, Provincia 
de Alicante, se realizará la primera carrera a pie entre protésicos dentales colegiados de España.
La prueba será organizada por el prestigioso “Club de Atletisme la Faixa”, entidad con más de 15 años de 
experiencia en la realización de este tipo de eventos llegando a organizar carreras para más de 1.600 corredores. 
La salida será desde el pueblo de Jesús Pobre a las 10:00 horas, luego se entregarán los premios y se organizará 
una comida y por la tarde una excursión al Parque Natural del Montgó. Si nos dejan su email de inscripción, se 
les enviará información adicional. 

Las categorías serán repartidas de la siguiente manera: 
JUVENILES: corredores y corredoras entre 18 y 28 años
SENIORS: corredores y corredoras entre 29 y 39 años
VETERANOS A: corredores y corredoras entre 40 y 50 años
VETERANOS B: corredores y corredoras entre 51 y 61 años 
corredor@s de 61 años en adelante, MENCIÓN ESPECIAL A TODOS

Habrá trofeo para los primeros y las primeras de cada 
categoría y también para el colegio de protésicos de 
donde sea colegiado el/las o los/las ganadores/ras.  
NOTA: Los corredor@s no colegiados podrán participar y 
disfrutar de este evento sin opción a trofeo.

Contamos con una gran oferta tanto de hostelería como 
gastronómica, os informamos de 2 sitios que quedan muy cerca 
del evento, el Hotel Marriot Golf la Sella (precios concertados 
para el evento) y el Hostal Tres Molins (este último cuenta con 
habitaciones limitadas).

La prueba constará de 10.000 metros con desniveles de dificultad 
moderada, no hay tiempo mínimo para realizar la prueba, lo que 
se busca es buscar un ambiente festivo basado en el deporte y 
la competitividad, en el trayecto disfrutaremos de espectaculares 
vistas y paisajes del parque natural, así como avituallamientos, 
bebidas y camiseta conmemorativa del evento.
 

CATEGORÍAS:

TROFEOS:

Fecha límite de inscripción 7 de Enero de 2015.

Email: deporte@fresdental.com • Tel. 607 317 207

INSCRIPCIONES: COLABORA:

ALOJAMIENTO:

PRUEBA:

No te la puedes perderNo te la puedes perder
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SERVICIOS FINANCIEROS ESPECIALES PARA EL ILUSTRE COLEGIO PROFESIONAL DE PROTÉSI-
COS DENTALES DE LA COMUNIDAD DE MADRID

Banco Sabadell es un referente en el mercado de la gestión de colectivos profesionales. Sabadell Professional 
es la unidad de Banco Sabadell especializada en este ámbito. Hace 25 años que colabora con los profesionales y, 
en concreto con los protésicos dentales de Madrid, desde 2003. 
-¿Cómo valora el acuerdo de Banco Sabadell con los protésicos dentales de Madrid?

Muy positivamente. En Banco Sabadell mantenemos una apuesta firme por la colaboración con los protésicos dentales 
de Madrid, con el objetivo de satisfacer todas sus necesidades financieras, entre las cuales destaca la financiación en 
condiciones preferentes. 

Dicha colaboración también incluye el desarrollo conjunto de proyectos formativos e iniciativas de divulgación y pro­
moción de sus actividades, y todo ello con un trabajo continuo que busca una relación dinámica y permanente a través 
de profesionales específicamente dedicados a la relación con colectivos.

-¿Cree que hay una oferta a medida para el Ilustre Colegio Oficial de Protésicos Dentales de la Comunidad de 
Madrid?

En Banco Sabadell, además de tener los productos y servicios a medida de los colectivos profesionales, entendemos 
que también son los más adecuados. La experiencia de nuestro Grupo con los profesionales nos da un elevado conoci­
miento de la realidad y permite que vayamos avanzando de manera continuada en las necesidades de nuestros clientes.

Periódicamente realizamos reuniones de trabajo con los colectivos profesionales, que nos ayudan a conocer de prime­
ra mano sus inquietudes y compartir experiencias y realidades interesantes para todos. En este sentido, no dejamos de 
incorporar valores añadidos y mejoras. 

-¿Qué productos destacaría de esta oferta?
Disponemos de una oferta destinada a cubrir sus necesidades, tanto de la economía profesional como de la particular 

y familiar. Destacamos de la oferta la Cuenta Expansión PRO, que abona directamente el 10% de la cuota de colegiado, 
hasta 100 euros anuales por cuenta, una ventaja que se añade a la devolución del 3% de los principales recibos domés­
ticos, hasta un máximo de 20 euros mensuales, y, evidentemente, exenta de comisiones de administración y manteni­
miento; la Póliza de Crédito Profesional, sin comisiones de estudio, no disposición o cancelación anticipada, crédito 
con el que nada más se pagan intereses cuando se utiliza; el Préstamo Inicio, destinado a la financiación del 100% de 
la inversión para poder iniciar la actividad profesional en condiciones exclusivas, y el Crédito Curso-Crédito Estudios/
Máster, sin comisiones y con un tipo de interés muy reducido, para la formación del mismo profesional o de sus hijos. 

Así mismo, ofrecemos un conjunto de productos pensados para los autónomos y la pequeña empresa. Se trata de la 
Cuenta Expansión Negocios PRO, remunerada, que también abona directamente el 10% de la cuota de colegiado, 
hasta 100 euros anuales por cuenta, sin comisiones de administración y mantenimiento, ni por transferencias nacionales 
en euros (vía BS Online) ni por el ingreso de cheques en euros domiciliados en entidades de crédito españolas, tarjetas 
gratuitas y los mejores precios en TPV, seguros, póliza de crédito, renting, leasing y préstamos. 

Doña Blanca Montero Corominas, Sub-Directora General de Banco Sabadell

>>
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En efecto, en Banco Sabadell hacemos la oferta extensiva a familiares de primer grado, así como a los empleados del 
colegio, y si el colegiado tiene empleados, también como beneficio social para ellos.

-¿Qué debe hacer un colegiado para beneficiarse de las ventajas que ofrecen los convenios de Banco Sabadell?
El colegiado debe dirigirse a cualquier oficina de Banco Sabadell e identificarse como colegiado e informar de su nú­

mero de identificación. En caso de ser familiar o empleado del colegiado, este debe identificarse de parte del colegiado.

-¿Los bancos y las cajas han solucionado los problemas de liquidez?
Por tanto, si me pregunta por el conjunto del sector financiero español, parece evidente, y así lo reconocen las autorida­

des públicas, que la situación del sector se está normalizando y los principales bancos tenemos una posición de liquidez 
y solvencia reforzada. Pero, ha de quedar claro que hay entidades como Banco Sabadell que en ningún momento han 
sufrido dificultades y, por tanto, han podido conceder a sus clientes el crédito que necesitaban para llevar a cabo sus 
proyectos de futuro.

-Esto quiere decir que ¿ahora es más fácil obtener un crédito?
Insisto una vez más que, en referencia a nuestros clientes, quién ha necesitado crédito lo ha tenido. Es posible que en 

otras entidades esto no haya sido así, pero es un tema que no me corresponde valorar a mí. Por la que respeta a nuestro 
banco, y como siempre hemos hecho, los buenos proyectos empresariales han tenido y continuarán teniendo crédito. Es 
nuestro negocio. 

Además, en Banco Sabadell, nos comprometemos a dar una respuesta a la solicitud de crédito en 7 días laborables, 
desde la recepción de toda la documentación necesaria para ello.

Para una mayor información, pueden dirigirse a cualquier oficina del Grupo Banco Sabadell, llamando al 902 383 666 o 
en www.bancsabadell.com/cs/Satellite/COPBS351072_SabAtl/Colegio-Profesional-de-Protesicos-Dentales-de-la-Comu­
nidad-de-Madrid/2000008513649/es/

EL PACIENTE TIENE DERECHO A ELEGIR EL 
PROTÉSICO DENTAL QUE DESEE. (Este principio 
deriva de los númros 3 y 6 del artículo 2 de la Ley 
41/2002, de 14 de noviembre, básica regulado­
ra de la autonomía del paciente y de derechos y 
obligaciones en materia de información y docu­
mentación clínica).
EL PACIENTE TIENE DERECHO A CONOCER LA 
FACTURA DEL PROTÉSICO Y A QUE SE LE EN-
TREGUE LA MISMA. (Dicho derecho resulta de la 
interpretación de las letras b) y d) del artículo 8 
del Real Decreto Legislativo 1/2007, de 16 de no­
viembre, por el que se aprueba el texto refundido 
de la Ley General para la defensa de los Consumi­
dores y Usuarios, en relación con el artículo 3.1 de 
la Ley 29/2006, de 26 de julio, de garantías y uso 
racional de los medicamentos y productos sanita­
rios, que impiden que los dentistas puedan tener 
intereses en la fabricación y comercialización del 
producto sanitario.

CONOCE LOS DERECHOS DE LOS PACIENTES
EL PACIENTE TIENE DERECHO A CONOCER 
AL PROTÉSICO QUE LE HA REALIZADO LA 
PRÓTESIS DENTAL. (Dicho derecho se sus­
tenta en lo establecido en los artículos 12, 13, 
letra e) y artículo 18, apartado 2 del Real Decre­
to Legislativo 1/2007, de 16 de noviembre, por 
el que se aprueba el texto refundido de la Ley 
General para la defensa de los Consumidores 
y Usuarios. Dicho derecho también se refleja 
en el nuevo Real Decreto 1591/2009, de 16 de 
octubre, por el que se regulan los productos 
sanitarios, que en su artículo 4, apartado 5, es­
tablece la obligación de suministrar a los pa­
cientes la información de cualquier producto 
sanitario que reciba y en su artículo 16 se es­
tablece la obligación de entregar al paciente 
la declaración de conformidad del producto 
sanitario a medida a su requerimiento.
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La correcta gestión de los contratos de suministros es 
una de las claves para la óptima gestión de todo labora­
torio. Puesto que cada sector (gas, agua, electricidad, etc.) 
tiene sus propias particularidades, en este artículo se deta­
llarán las principales cuestiones relativas a los suministros 
de energía eléctrica. 

Actualmente el sector está regulado por la LEY 24/2013, 
de la cual destacamos la definición de los diferentes ámbi­
tos de actividad de esta industria, que se estructuran en: 
generación > transporte > distribución > comercialización.

EL LIBRE MERCADO 
EN EL SECTOR ELÉCTRICO

Como puede consultarse en el gráfico anterior, a partir 
del 1 de julio de 2009, la comercialización está liberalizada 
y cualquier consumidor, independientemente de la po­
tencia que tenga contratada y de su consumo de electrici­
dad puede contratar su suministro eléctrico con cualquier 
compañía comercializadora reconocida y en los términos 
que libremente decidan fijar. Hay que remarcar que la ca­
lidad y continuidad del suministro no var’an por contratar 
una u otra comercializadora, puesto que la empresa distri­
buidora será la misma en cualquier caso. 

Por tanto, es muy importante realizar un análisis de la 
situación del mercado. 

Es importante destacar que, en función de la potencia 
contratada (Pc), nuestro suministro estará encajado den­
tro de alguno de los siguientes grupos1: 

•	  2.0 A (Pc ≤ 10 kW). Si se contrata con discriminación 
horaria se denomina 2.0 DHA. 

•	 2.1 A (10 kW < Pc ≤15 kW). Si se contrata con discrimi­
nación horaria se denomina 2.1 DHA. 

•	 3.0 A (Pc > 15 kW). 

Es decir, si por ejemplo la potencia contratada en nuestro 
suministro es menor o igual a 10 kW, tendremos el mismo­
precio unitario independientemente de si contratamos 6 
kW o 9 kW. Esto suele ser así en la inmensa mayoría de los 

casos, pero como se ha comentado antes estamos en un 
mercado libre y pueden existir diversas particularidades. 

Las ofertas se desglosan en un término fijo en función 
de la potencia contratada (término de potencia) y un tér­
mino variable ligado al consumo (término de energía). 

En los casos en los que nuestro suministro sea facturable 
por tramos horarios, normalmente se suele fijar un precio 
distinto en los conceptos anteriores para cada uno de es­
tos periodos. 

Al margen de los precios, a la hora de analizar las ofertas 
conviene vigilar la letra pequeña. Se destacan las siguien­
tes cuestiones: 

Analizar si la oferta tiene una permanencia determinada 
y, en su caso, penalizaciones por restricción anticipada. 

Consultar si la oferta lleva aparejada la contratación de 
servicios adicionales. 

Revisar si los precios ofertados son fijos durante toda 
la vida del contrato. Si se trata de un contrato de 24 me­
ses de duración, comparar los precios ofertados para el 
segundo año. 

De igual forma, es importante valorar otras caracterís­
ticas que pueden resultar muy importantes, como pueda 
ser el trato recibido, la agilidad en las modificaciones del 
contrato, la correcta y puntual facturación, la certificación 
de que la energía consumida es de origen renovable, etc. 

Ejemplo práctico: supongamos el caso de un laboratorio 
ubicado en Madrid que disponga de dos suministros, uno en 
tarifa de acceso 3.0 A y otro en tarifa 2.0 A, con un consumo 
medio anual de 40.000 kWh y 5.000 kWh respectivamente. 

Podríamos encontrar diferencias entre la oferta más cara 
y la más barata del comparador de la CNMC de hasta 2.500 
euros al año en la tarifa 3.0 A (aproximadamente el 30% de 
diferencia) y cercanas a los 190 euros al año en el caso de 
la tarifa 2.0 A (alrededor del 15% aproximadamente). 

Aunque como se ha citado anteriormente hay que ana­
lizar en detalle las condiciones adjuntas a estas ofertas, así 
como el valor añadido (p.ej. atención al cliente) de cada em­
presa, no queda duda de que el margen de mejora existe y 
es muy sencillo evaluarlo de forma rápida. La electricidad 
suministrada será la misma, y el bolsillo lo agradecerá. 

Según el Informe de Supervisión del Mercado Minorista de 
Electricidad de 2013, publicado en mayo de 2014, WATIUM, 
S.L. es un claro ejemplo de lo expuesto, siendo una de las co­
mercializadoras de mayor crecimiento del año 2013.

Alfonso Calvillo
www.watium.es	 Director Técnico y de Operaciones 
Telf. 901 900 044 	 WATIUM, S.L. 

1 Se muestra únicamente la clasificación para suministros en baja 
tensión (≤ 1000 V) por ser el caso más habitual en este sector. 
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AVISO IMPORTANTE PARA LOS USUARIOS O PACIENTES 
QUE REQUIERAN UNA PRÓTESIS DENTAL

Se recomienda a todos los ciudadanos, en el supuesto de que requieran o necesiten una prótesis dental, que soliciten 
a los dentistas que las prescriban y a los protésicos dentales que las fabriquen, la documentación de las mismas y 
requieran información sobre el lugar de fabricación.
Se viene detectando la importación extracomunitaria y en concreto de procedencia China, de prótesis dentales sobre 
las que tenemos dudas de que reúnan los requisitos legales para su importación y sin que el usuario tenga conocimien-
to o notificación sobre su procedencia.
Las prótesis dentales fabricadas sin cumplir los requisitos legales pueden causar al usuario un grave perjuicio 
para su salud.
Debido a lo anterior y a los efectos de la protección de su salud requieran a los que les suministren las prótesis den-
tales la documentación de las mismas expedida por el laboratorio de prótesis que la ha fabricado.

Ilustre Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid

A
vi

so
 Im

p
or

ta
nt

e AVISO IMPORTANTE A TODOS LOS PROTÉSICOS 
DENTALES DE LA COMUNIDAD DE MADRID 
EN MATERIA DE REGISTRO DE PROFESIONALES 
SANITARIOS EN EL REGISTRO ESTATAL 
DE PROFESIONALES SANITARIOS

Estimados compañeros: El reciente Real decreto Real Decreto 640/2014, de 25 de julio, por el que se regula 
el Registro Estatal de Profesionales Sanitarios, publicado en el B.O.E., de 14 de agosto de 2014 ha procedido a 
la regulación del REGISTRO ESTATAL DE PROFESIONALES SANITARIOS.

En dicho registro se deberán inscribir todos los profesionales sanitarios de España, incluidos los Protésicos 
Dentales. Además en dicho registro deberán constar una serie de datos y circunstancias. El plazo para ins­
cribirse será el de nueve meses a contar desde que se publique la Orden Ministerial que desarrolle el Real 
Decreto reseñado.

La falta de inscripción se encuentra tipificada como infracción leve en el artículo 35, A), 1ª de la Ley General 
de Sanidad que establece pudiendo llegar a ser sancionada con la cantidad de 3.005,06 euros. La resistencia 
a suministrar datos, facilitar información o prestar colaboración a las autoridades sanitarias, a sus agentes o 
al órgano encargado del Registro Estatal de Profesionales Sanitarios se cataloga como infracción grave del 
artículo 35,B) 5ª del mismo texto legal pudiendo ser sancionada dicha conducta con multa desde 3.005,07 a 
15.025,30 euros.

A los efectos de ayudaros y facilitaros la inscripción en dicho registro el Colegio ha habilitado un servicio sin 
coste adicional alguno para los Colegiados. No obstante para poderse cumplimentar la inscripción es requisito 
indispensable que suministréis los datos que os requeriremos firmados por el Colegiado. En el supuesto de 
que no la hayáis recibido por cualquier causa os rogamos que la pidáis a la Secretaría del Colegio.

Así mismo os indicamos que finalizado el plazo para la inscripción, el Colegio deberá notificar al REGISTRO 
DE PROFESIONALES SANITARIOS LOS COLEGIADOS QUE NO HAN SUMINISTRADO LOS DATOS REQUERIDOS.

PARA CUALQUIER DUDA O CONSULTA SOBRE ESTE TEMA NO DUDES EN PONERTE EN CONTACTO CON LA SE­
CRETARÍA.

CORDIALMENTE

SECRETARÍA DEL COLPRODECAM
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 Herramienta dinámica de servicio y
gestión especialmente diseñada.

 Consulta de facturas, históricos de
consumo, comparativas etc.

 Gestiones ágiles por web: cambio de
titular, dirección de correspondencia,
etc.

COMERCIALIZADORA DE ENERGÍA ELÉCTRICA
Empresa colaboradora

Colegio Oficial de Protésicos Dentales

Contacta con nosotros en:

901.900.044
comercial@watium.es

WATIUM, S.L. c/ Princesa, 2   -28008- Madrid

SOLICITA TU ESTUDIO 
COMPARATIVO, SIN 
COMPROMISO Y…

REDUCE EL IMPORTE 
DEL RECIBO DE LA LUZ

ATENCIÓN PERSONALIZADA, 
CALIDAD DE SERVICIO,

PRECIOS ESPECIALES PARA 
COLEGIADOS Y FAMILIARES

Empresa Colaboradora 
Ilustre Colegio Profesional 

de la Comunidad de Madrid

AVISO IMPORTANTE PARA LOS USUARIOS O PACIENTES 
QUE REQUIERAN UNA PRÓTESIS DENTAL

Se recomienda a todos los ciudadanos, en el supuesto de que requieran o necesiten una prótesis dental, que 
soliciten a los dentistas que las prescriban y a los protésicos dentales que las fabriquen, la documentación de 
las mismas y requieran información sobre el lugar de fabricación.

Se viene detectando la importación extracomunitaria y en concreto de procedencia China, de prótesis dentales 
sobre las que tenemos dudas de que reúnan los requisitos legales para su importación y sin que el usuario tenga 
conocimiento o notificación sobre su procedencia.

Las prótesis dentales fabricadas sin cumplir los requisitos legales pueden causar al usuario un grave perjuicio 
para su salud.

Debido a lo anterior y a los efectos de la protección de su salud requieran a los que les suministren las prótesis 
dentales la documentación de las mismas expedida por el laboratorio de prótesis que la ha fabricado.

Ilustre Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL 
EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 
91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org



32 | Capital Dental 76

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL 
EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 
91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org

A la hora de seleccionar una persona para un puesto de tan crítica importancia, como es el de director de 
ventas, es vital cumplir las siguientes cualidades:

1. Cualidad/capacidad: Debe tener un historial en ventas brillante.

2. Aspecto: Debe ser profesional y práctico, ni ostentoso ni “chic”.

3. Lealtad: Hacia la empresa, los compañeros, la dirección y los productos.

4. �Dotes de Organización: Observar como lleva su administración, informes, documentación, planificación 
y archivos.

5. �Humor: No es indispensable que tenga dotes de comediante, pero si debe demostrar buen animo ante la 
adversidad.

6. Inteligencia: Es fundamental para que triunfe.

7. Resistencia: Debe seguir apretando, cuando los demás abandonan.

8. Integridad: Honrado, de fiar, debe conocer la diferencia entre mentir y esconder la verdad.

9. Buena salud: La necesitará para aguantar física y psicológicamente sus tareas.

10. Capacidad de liderazgo: Todos sus colaboradores le deben seguir siempre.

11. Enseñanza: Buena formación académica, agilidad mental y sentido común.

12. Comunicación: Tiene que estimular con su facilidad de palabra y capacidad de presentación.

13. Ambición: Debe ser ambicioso, para mantener el puesto.

14. Motivación: Tiene que auto impulsarse y seguir adelante cuando los demás desfallecen o abandonan.

15. Conocimientos informáticos: Debe saber utilizar los programas informáticos de una manera efectiva.

D. DIONISIO GARCÍA GIL
Responsable de Marketing
y ComunicaciónDIRECCIóN DE VENTAS

“Como aumentar 
las probabilidades de acierto 
del seleccionador” 

(PARTE 3)
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www.transocean.es
Tlf. +34 913 191 943

PAQUETE VACACIONALES CON DESCUENTO ESPECIAL 6%

Les ofrecemos precios especiales 
para sus viajes de negocio con tarifas 
negociadas expresamente para el 
Colegio de Protésicos Dentales de 
Castellón y Valencia.

EL PACIENTE TIENE DERECHO A ELEGIR EL 
PROTÉSICO DENTAL QUE DESEE. (Este principio 
deriva de los númros 3 y 6 del artículo 2 de la Ley 
41/2002, de 14 de noviembre, básica regulado­
ra de la autonomía del paciente y de derechos y 
obligaciones en materia de información y docu­
mentación clínica).
EL PACIENTE TIENE DERECHO A CONOCER LA 
FACTURA DEL PROTÉSICO Y A QUE SE LE EN-
TREGUE LA MISMA. (Dicho derecho resulta de la 
interpretación de las letras b) y d) del artículo 8 
del Real Decreto Legislativo 1/2007, de 16 de no­
viembre, por el que se aprueba el texto refundido 
de la Ley General para la defensa de los Consumi­
dores y Usuarios, en relación con el artículo 3.1 de 
la Ley 29/2006, de 26 de julio, de garantías y uso 
racional de los medicamentos y productos sanita­
rios, que impiden que los dentistas puedan tener 
intereses en la fabricación y comercialización del 
producto sanitario.

CONOCE LOS DERECHOS DE LOS PACIENTES
EL PACIENTE TIENE DERECHO A CONOCER 
AL PROTÉSICO QUE LE HA REALIZADO LA 
PRÓTESIS DENTAL. (Dicho derecho se sus­
tenta en lo establecido en los artículos 12, 13, 
letra e) y artículo 18, apartado 2 del Real Decre­
to Legislativo 1/2007, de 16 de noviembre, por 
el que se aprueba el texto refundido de la Ley 
General para la defensa de los Consumidores 
y Usuarios. Dicho derecho también se refleja 
en el nuevo Real Decreto 1591/2009, de 16 de 
octubre, por el que se regulan los productos 
sanitarios, que en su artículo 4, apartado 5, es­
tablece la obligación de suministrar a los pa­
cientes la información de cualquier producto 
sanitario que reciba y en su artículo 16 se es­
tablece la obligación de entregar al paciente 
la declaración de conformidad del producto 
sanitario a medida a su requerimiento.
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24 de septiembre de 2014.

A través del presente Acuerdo de Colaboración, los colegiados y familiares se beneficiarán de los siguientes 
descuentos:

1.- �CESUR ofrece el 10% de descuento a colegiados y familiares directos de los mismos en cualquiera de las 
acciones educativas que CESUR realice en su Centro de Formación.

2.- �CESUR se compromete a divulgar y promocionar a través de sus propios docentes la existencia del Cole­
gio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid, a los estudiantes que finalicen el Ciclo 
Superior de Prótesis Dental. 

3.- �CESUR informará y divulgará a través de sus diferentes medios informativos, las ediciones de sus actos, 
congresos y conferencias, y otros cursos que se les haga llegar.

ACUERDO DE COLABORACIÓN ENTRE CESUR 
(CENTRO OFICIAL DE FORMACIÓN PROFESIONAL) Y 
EL ILUSTRE COLEGIO PROFESIONAL DE PROTÉSICOS 
DENTALES DE LA COMUNIDAD DE MADRID

D. Juan Carlos Megía Real (Vicepresidente del Colegio) y D. José María 
Gónzalez-Irún Velasco (Director de Cesur), durante la firma del Convenio

D. Juan Carlos Megía Real
Coordinador de la Comisión de Formación
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AVISO PARA COLEGIADOS DE FUERA 
DE LA COMUNIDAD DE MADRID

Si eres colegiado de fuera de la Comunidad de Madrid y quieres disfrutar de los servicios del Colegio de 
Madrid, como recibir capital Dental de forma digital, entre otros.

COLÉGIATE COMO NO EJERCIENTE.

Más información en los teléfonos: 91 758 02 08/39
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Se vende scanner 3shape de Wieland en perfecto estado por 3000 euros.

Interesados llamen al  656 983 075

SE VENDE LOCAL PREPARADO PARA LABORATORIO DENTAL 
LICENCIAS E INSTALACIONES AL CORRIENTE DE NORMATIVA.

100 METROS CUADRADOS, CON SECCIONES DIVIDIDAS Y TODO BIEN 
CONSERVADO.

UBICADO EN ZONA DE CARABANCHEL, CERCA DE PLAZA ELIPTICA

POSIBILIDAD DE ALQUILER CON OPCION DE COMPRA

INTERESADOS LLAMAR A JORGE 630 58 76 76



C/ Argüeso, 22 - 28025 Madrid  Telf: 91.569.46.06 y 91.460.63.62 Fax :91.469.77.31 
e-mail : himatra@himatra.es www.himatra.es

RACORES - TUBERIA - ENCHUFES RÁPIDOS - MANGUERAS  - VÁLVULAS - CILINDROS - ESTANQUEIDAD - COMPRESORES - PISTOLAS SOPLADO

-----  TODO LO QUE NECESITA PARA SU INSTALACIÓN DE AIRE COMPRIMIDO ---- 
HiDRAÚLICA Y NEUMÁTICA

EL PACIENTE TIENE DERECHO A ELEGIR EL 
PROTÉSICO DENTAL QUE DESEE. (Este principio 
deriva de los númros 3 y 6 del artículo 2 de la Ley 
41/2002, de 14 de noviembre, básica regulado­
ra de la autonomía del paciente y de derechos y 
obligaciones en materia de información y docu­
mentación clínica).
EL PACIENTE TIENE DERECHO A CONOCER LA 
FACTURA DEL PROTÉSICO Y A QUE SE LE EN-
TREGUE LA MISMA. (Dicho derecho resulta de la 
interpretación de las letras b) y d) del artículo 8 
del Real Decreto Legislativo 1/2007, de 16 de no­
viembre, por el que se aprueba el texto refundido 
de la Ley General para la defensa de los Consumi­
dores y Usuarios, en relación con el artículo 3.1 de 
la Ley 29/2006, de 26 de julio, de garantías y uso 
racional de los medicamentos y productos sanita­
rios, que impiden que los dentistas puedan tener 
intereses en la fabricación y comercialización del 
producto sanitario.

CONOCE LOS DERECHOS DE LOS PACIENTES
EL PACIENTE TIENE DERECHO A CONOCER 
AL PROTÉSICO QUE LE HA REALIZADO LA 
PRÓTESIS DENTAL. (Dicho derecho se sus­
tenta en lo establecido en los artículos 12, 13, 
letra e) y artículo 18, apartado 2 del Real Decre­
to Legislativo 1/2007, de 16 de noviembre, por 
el que se aprueba el texto refundido de la Ley 
General para la defensa de los Consumidores 
y Usuarios. Dicho derecho también se refleja 
en el nuevo Real Decreto 1591/2009, de 16 de 
octubre, por el que se regulan los productos 
sanitarios, que en su artículo 4, apartado 5, es­
tablece la obligación de suministrar a los pa­
cientes la información de cualquier producto 
sanitario que reciba y en su artículo 16 se es­
tablece la obligación de entregar al paciente 
la declaración de conformidad del producto 
sanitario a medida a su requerimiento.
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Comunicado del Colegio 
Ante el Ébola

Estimados Compañeros, ante los acontecimientos que 
han acontecido sobre el Ébola en estos últimos días de­
bemos deciros que aunque dicho virus es muy mortífero, 
su incidencia en nuestro país en estos momentos es muy 
pequeña, sin embargo y a pesar de ello creemos que es 
importante que sigáis, como profesionales sanitarios que 
sois, unas normas elementales para evitar en lo posible no 
solo la transmisión del virus del Ébola, sino también la de 
cualquier enfermedad infectocontagiosa, pues nosotros 
como personal sanitario que somos estamos en contacto 
directo con posibles restos de saliva , sangre y otras secre­
ciones a través de las impresiones y las pruebas, siempre 
sometidas a un riesgo de contagio y transmisión.

Recordar que es imprescindible que todas las impre­
siones sean recepcionadas con Guantes y Mascarillas, en 
bolsas secas en su zona externa y preferentemente con 
impresiones vaciadas.

Desinfectar siempre con Hipoclorito al 1% (Comúnmen­
te conocido como Lejía o cloro), o con glutaraldehído al 2 
% según se recomienda en las diferentes bibliografías. La 
lejía también ha sido comprobada como un perfecto des­
infectante del Ébola. También se aconseja que los residuos 
de estos guantes, bolsas, y demás sean desechadas en un 
cubo independiente y con una bolsa de plástico azul que 
son las indicadas para este tipo de residuos.

Normas Básicas para prevenir el Virus del Ébola

Evitar una infección con virus del Ébola implica respetar 
una serie de medidas sencillas pero que deben aplicarse 
rigurosamente, según los expertos. 

A continuación, algunos consejos de la Organización 
Mundial de la Salud (OMS) y los Centros de Control y Pre­
vención de Enfermedades (CDC) de Estados Unidos, sobre 
cómo protegerse del ébola. 

- Atención a los síntomas 
Los síntomas del ébola incluyen fiebre, dolores de cabe­

za, de las articulaciones y musculares, debilidad, diarrea, 
vómitos, dolor estomacal, falta de apetito y, en algunos 
casos, sangrado. 

El virus “se transmite por contacto directo con fluidos 
corporales de una persona infectada, o tras la exposición 
a objetos -como jeringas- que están contaminadas con 
secreciones infectadas”, dijo Stephan Monroe, vicedirector 
del centro del CDC para enfermedades infecciosas. 

“El ébola no es contagioso hasta que aparecen los sínto­
mas”, agregó. 

- Fluidos corporales 
El virus del Ébola puede propagarse a través de: moco, 

semen, saliva, sudor, vómito, heces y sangre. 

Monroe explicó que es “muy improbable” que el Ébola 
se transmita entre pasajeros en un espacio cerrado como 
un avión o un tren, puesto que requiere del contacto di­
recto con las secreciones corporales. 

“La mayoría de la gente que se infecta de Ébola son 
quienes conviven (familiares o trabajadores de la salud) 
con las personas que ya sufren la enfermedad y manifies­
tan los síntomas”. 

Aunque el virus puede ser fatal en el 90% de los casos, 
aquellos que se recuperan deben tomar precauciones ex­
traordinarias durante al menos dos meses, porque pueden 
seguir siendo contagiosos. 

“Los hombres que se han recuperado de la enfermedad 
aún pueden transmitir el virus a través de su semen hasta 
siete semanas después de haberse recuperado”, explica la 
OMS. 

- Evite contacto con cadáveres infectados 
El ébola también se ha transmitido a personas que tu­

vieron contacto con el cuerpo de alguien que falleció por 
este mal, como por ejemplo durante los preparativos para 
un funeral. 

“La gente que murió de ébola debe ser enterrada rápi­
damente y de forma segura”, señala la OMS. 

- Recomendaciones para trabajadores de la salud 
Los pacientes de zonas donde el ébola está activo y que 

muestran estos síntomas, debe ser aislado del público ge­
neral, dijeron los CDC. 

Los trabajadores de la salud deben seguir las precaucio­
nes requeridas para el control de infecciones. Deben usar 
máscaras, guantes y batas de mangas largas cuando tra­
tan a los pacientes. 

Los CDC también recomiendan un rutinario lavado de 
manos antes y después de tener contacto con un paciente 
con fiebre, así como extremar cuidados en el uso y dese­
cho de agujas y jeringas. 

El período de incubación del ébola --es decir, el lapso en­
tre la infección y la aparición de los síntomas-- es de 21 días. 

- Evite la carne cruda 
El ébola alcanza a las poblaciones humanas luego de 

que la gente toma contacto con sangre, órganos o fluidos 
corporales de animales infectados. Los murciélagos de la 
fruta son su anfitrión natural. 

“En África, se ha documentado la infección a través del 
contacto con chimpancés, gorilas, murciélagos de la fru­
ta, monos, antílopes y puercoespines infectados, que han 
sido hallados muertos en la selva”, señala la OMS. 

La gente debe evitar comer o tocar animales silvestres 
crudos. 

Si hay sospechas de un brote en una granja de monos 
o cerdos, la OMS recomienda poner de inmediato en 
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acuarentena toda la estructura y sacrificar a los animales infectados “supervisando de cerca el entierro o incineración 
de los cuerpos”. 

No existe vacuna contra el ébola.

Os recordamos este sencillo cuadro para recordar que tipo de producto se puede utilizar con cada tipo de material de 
laboratorio.

DESINFECCIÓN DE APARATOLOGÍA PARA LABORATORIO ODONTOLÓGICO (*)

Aparato 
Prótesis / Ortodoncia

Desinfectante
Hipoclorito (1%) Iodóforos Glutaraldehído (2%)

Prótesis Fijas

Metal / Porcelana R/D R/D R

Metal / Acrílico R/D R/D R

Porcelana R/D R/D R

Acrílico R R NR

Prótesis Removible

Metal / Acrílico R/D R/D NR

Acrílico / Porcelana R/D R/D NR

Acrílico R R NR

Ortodoncia

Acrílico / Alambres R/D R/D NR

Férulas de Relajamiento

Acrílico R R NR

Modelos de Yeso Rociado o Inmersión R  

Rodetes de Mordida   R Rociado

Registros de Mordida Rociado o Inmersión R  

(*) Siempre enjuagar previamente con agua y luego sumergirlo 
en el desinfectante recomendado durante 10 minutos 
R Recomendable 
NR No Recomendable 
R/D Recomendable pero puede Dañar el material

Esperando encarecidamente que sigáis los consejos indicados por vuestra seguridad y para una mejor erradicación de la 
trasmisión de enfermedades infecto contagiosas, quedamos a vuestra disposición para cualquier aclaración que deseéis 
sobre este tema y en especial nuestro compañero Juan Carlos Megia, el cual se ha preocupado de extractar las presentes 
normas de las recomendaciones de la OMS y de diversos autores de reconocido prestigio en la materia y se halla bastante 
especializado en asuntos relativos a la desinfección en laboratorios.

Esperando que estos consejos e información os hayan sido de utilidad, recibid un abrazo

LA JUNTA DE GOBIERNO

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL 
EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 
91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org
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Estimados Compañeros:

La Junta de Gobierno, en el afán de prestaros todos los servicios posibles, ha acordado crear una nueva sec­
ción en la revista del colegio denominada “Quejas y Reclamaciones de los Colegiados”.

En dicha sección todos nuestros colegiados podrán solicitar la publicación de las reclamaciones y quejas 
que puedan tener sobre servicios, Administraciones o empresas, ya sean públicas o privadas.

Para poderse publicar una queja o reclamación sobre algún servicio, o entidad el colegiado deberá mandar 
una carta firmada por el mismo y una fotocopia de su DNI o tarjeta de residente, en el que se haga constar la 
denominación, razón social o nombre comercial de la empresa objeto de la queja, la dirección de la misma y 
la descripción sucinta de los hechos en los que fundamenta su queja, así como las gestiones que haya reali­
zado para que le den satisfacción a su problema. No serán publicadas las quejas en las que consten datos de 
carácter personal de las personas físicas, pudiendo ser identificadas siempre mediante, denominación social 
o comercial y dirección. Tampoco se publicaran expresiones, vejatorias o difamatorias. Además resultara indis­
pensable que el Colegiado justifique previamente la reclamación efectuada y la solución recibida en su caso o 
la falta de contestación por parte de la empresa o entidad sujeto de la reclamación.

Ante las reclamaciones que se reciban y antes de su publicación el Colegio podrá realizar una actuación 
mediadora cuyo resultado sucinto se añadirá al final de la publicación de la queja o reclamación. 

El colegio también publicara las contestaciones que se le hagan llegar por parte de las empresas o entidades 
que hayan sido objeto de queja o reclamación siempre y cuando reúnan los requisitos siguientes:

-Solicitud firmada, acompañando DNI o CIF, justificando que tiene la representación de la entidad, en su 
caso.
-Que correspondan o se refieran exclusivamente a reclamaciones efectuadas en la revista colegial.
-Que no contengan expresiones vejatorias o difamatorias.

Tanto el Colegio como la dirección de la revista será ajenos y no compartirán las opiniones publicadas por 
colegiados y empresas involucradas en las reclamaciones y no tendrá responsabilidad sobre las opiniones 
vertidas en la sección salvo en lo referente a las gestiones mediadoras que se realicen y sus resultados.

Dicha sección será totalmente gratuita sin que haya ningún coste adicional para los colegiados o empresas 
que respondan a las reclamaciones efectuadas.

Estando convencidos de que esta sección ayudara a todos los colegiados a resolver los conflictos que pue­
dan plantear recibid un cordial saludo.

La Junta de Gobierno

NUEVA SECCIÓN DE QUEJAS 
Y RECLAMACIONES EN CAPITAL 
DENTAL

AVISO PARA COLEGIADOS DE FUERA 
DE LA COMUNIDAD DE MADRID

Si eres colegiado de fuera de la Comunidad de Madrid y quieres disfrutar de los servicios del Colegio de 
Madrid, como recibir capital Dental de forma digital, entre otros.

COLÉGIATE COMO NO EJERCIENTE.

Más información en los teléfonos: 91 758 02 08/39
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PROTÉSICOS DENTALES DE LA COMUNIDAD DE MADRID EDICIÓN 2015

PREMIOS TÉCNICO CIENTÍFICOS JUAN CARLOS DELGADO AL DESARROLLO DE LA PRÓTESIS DENTAL

El Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid convoca los premios científicos “PRÓTESIS 
DENTAL MADRID” XII EDICIÓN para obras de investigación en el que podrán participar todos los protésicos dentales co­
legiados de España, estudiantes de Prótesis Dental y estudiantes de cursos post-grado. Así como todos aquellos trabajos 
que hayan sido publicados en la revista “Capital Dental” durante el año 2014

BASES
MATERIA: Los trabajos que se presenten deberán ser obras originales e inéditas. El tema de las obras será libre dentro del 
campo de la Prótesis Dental. El original podrá ser monografía, tratado o manual. El contenido debe ser fundamentalmen­
te práctico y dirigido especialmente al profesional de la prótesis dental, siendo imprescindible la aportación de criterios 
científicos rigurosos.

PRESENTACIÓN: El trabajo deberá presentarse en papel (mecanografiado a doble espacio) en soporte magnético (pro­
grama Word de Windows) o remitido vía Internet a nuestra dirección de correo electrónico: info@colprodecam.org

Se acompañará un breve currículum vitae del autor o autores y su esquema o plan de la obra. No podrán participar en los 
premios científicos los miembros de la Junta de Gobierno del Colegio de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid.

DOTACIÓN ECONÓMICA
PRIMER PREMIO:	 1.051,77€
SEGUNDO PREMIO:	 502,77€
TERCER PREMIO:	 450,75€

TRES BECAS PARA LA REALIZACIÓN DE UN CURSO, A ELEGIR, IMPARTIDO POR EL CENTRO DE ESTUDIOS DEL COLEGIO 

* Los tres originales seleccionados serán publicados, cediendo los derechos de autor al Colegio Profesional de Protésicos 
Dentales de la Comunidad de Madrid.

* El Tribunal tendrá potestad para declarar el premio DESIERTO, en el caso de que las obras no reúnan el nivel exigido.

PLAZO DE ENTREGA: Hasta el 31 de diciembre de 2014

SELECCIÓN DE GANADORES: El Tribunal estará compuesto por las personas designadas por las Comisiones de Cultura y 
Científica y de Formación del Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid, dándose a conocer 
a los premiados durante el primer trimestre de 2015. La decisión del Tribunal será inapelable, aceptando todos los auto­
res estas bases

XIV EDICIÓN DEL CONCURSO DE FOTOGRAFÍA

El Colegio Profesional de Protésicos Dentales de Madrid convoca su “XIV Concurso de Fotografía” en el que podrán parti­
cipar todos los protésicos dentales colegiados.

BASES
MATERIAL: Podrán enviarse fotografías relacionadas con la prótesis dental o de tema libre.

DOTACIÓN ECONÓMICA

PRIMER PREMIO: 	 185 € 
SEGUNDO PREMIO:	 120 € 
TERCER PREMIO:	 90 € 

Los originales seleccionados serán publicados en la Revista “Capital Dental”, cediendo los derechos de autor al Colegio 
Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid

PLAZO DE ENTREGA: Hasta e 31 de diciembre de 2014

SELECCIÓN DE GANADORES: El Tribunal estará compuesto por las personas designadas por la Comisión de Cultura 
del Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid, dándose a conocer los premios durante el 
primer trimestre de 2015.

Todas las fotografías ganadoras serán expuestas en una exposición realizada por el Colegio Profesional de Protésicos 
Dentales de la Comunidad de Madrid

>>
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El Colegio Profesional de Protésicos Dentales de Madrid convoca su “XIII Concurso de Poesía y Narrativa ” en el que podrán 
participar todos los protésicos dentales colegiados.

BASES

MATERIAL: Podrán enviarse trabajos relacionados con la prótesis dental o de tema libre. La extensión de los trabajos no 
podrá superar los cuatro folios tamaño DIN-A4, escrito a doble espacio.

DOTACIÓN ECONÓMICA

PRIMER PREMIO: 	 185 € 
SEGUNDO PREMIO: 	 120 € 
TERCER PREMIO:	 90 € 

Los originales seleccionados serán publicados en la Revista “Capital Dental”, cediendo los derechos de autor al Colegio 
Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid

PLAZO DE ENTREGA: Hasta e 31 de diciembre de 2014

SELECCIÓN DE GANADORES: El Tribunal estará compuesto por las personas designadas por la Comisión de Cultura del 
Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid, dándose a conocer los premios durante el primer 
trimestre de 2015.

XII EDICIÓN CONCURSO DE PINTURA

El Colegio Profesional de Protésicos Dentales de Madrid convoca su “XII Concurso de Pintura” en el que podrán partici­
par todos los protésicos dentales colegiados.

BASES
MATERIAL: Podrán enviarse obras relacionados con la prótesis dental o de tema libre, realizadas en cualquier técnica 
pictórica.

DOTACIÓN ECONÓMICA

PRIMER PREMIO: 	 240 € 
SEGUNDO PREMIO:	 120 € 
TERCER PREMIO: 	  90 € 

Una reproducción de los originales seleccionados serán publicados en la Revista “Capital Dental”.

PLAZO DE ENTREGA: Hasta el 31 de diciembre de 2014.

SELECCIÓN DE GANADORES: El Tribunal estará compuesto por las personas designadas por la Comisión de Cultura 
del Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid, dándose a conocer los premios durante el 
primer trimestre de 2015.

Todas las pinturas ganadoras serán expuestas en una exposición realizada por el Colegio de Protésicos Dentales de la 
Comunidad de Madrid. 

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL 
EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 
91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org



AVISO IMPORTANTE PARA LOS USUARIOS O PACIENTES 
QUE REQUIERAN UNA PRÓTESIS DENTAL

Se recomienda a todos los ciudadanos, en el supuesto de que requieran o necesiten una prótesis dental, que 
soliciten a los dentistas que las prescriban y a los protésicos dentales que las fabriquen, la documentación de 
las mismas y requieran información sobre el lugar de fabricación.

Se viene detectando la importación extracomunitaria y en concreto de procedencia China, de prótesis dentales 
sobre las que tenemos dudas de que reúnan los requisitos legales para su importación y sin que el usuario tenga 
conocimiento o notificación sobre su procedencia.

Las prótesis dentales fabricadas sin cumplir los requisitos legales pueden causar al usuario un grave perjuicio 
para su salud.

Debido a lo anterior y a los efectos de la protección de su salud requieran a los que les suministren las prótesis 
dentales la documentación de las mismas expedida por el laboratorio de prótesis que la ha fabricado.

Ilustre Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL 
EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 
91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org
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CONFERENCIA DÍA 2 DE OCTUBRE: 
“MORFOLOGÍA Y ARMONÍA COMO 
CLAVE EN LA INTEGRACIÓN ESTÉTICA”

El pasado jueves día 2 de octubre, se celebró la conferencia “MORFOLOGÍA Y ARMONÍA COMO CLAVE EN LA INTEGRA­
CIÓN ESTÉTICA”, impartida por el Sr. J.A. Pamplona en la sede de nuestro Colegio.

En ella el Sr. Pamplona, con una dilatada experiencia de más de 20 años en composites y cerámica dental. Especialista 
en cerómeros y ceramista, trató sobre los Puntos anatómicos a observar y la Armonía morfológica con el entorno oral.

Una vez más debemos agradecer la gran asistencia a la conferencia y también la colaboración de la empresa que apo­
yó al Colegio, para dar una conferencia que agradó a todos los asistentes.

J. A. Pamplona
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Varias imágenes durante la celebración del curso

 Una vez finalizado el curso, los asistentes aprovecharon para cambiar impresiones y charlar de forma distendida

Esperando veros en los próximos cursos y conferencias que tiene el Colegio, recibid un cordial saludo

D.Juan Carlos Megía Real
Coordinador de la Comisión de Formación

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL 
EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 
91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org
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ESTÉTICA EN PRÓTESIS: 
PROTOCOLOS

El jueves día 9 de octubre, se celebró la conferencia “ES­

TÉTICA EN PRÓTESIS: PROTOCOLOS”.

En ella el Sr. Luis Miguel Vera, Técnico Especialista en 

Prótesis Dental en el Centro “Antonio de Solís” de Sevilla y 

ponente de cursos teórico-prácticos y conferencias a nivel 

nacional e internacional sobre integración de nuestras 

prótesis dentales en un entorno de piezas naturales. Es­

tudió y analizó los siguientes temas: 

•	 Principios de la Estética.

•	 Tipos de Estudios Diagnóstico.

•	 Función-Oclusión.

•	 Estudio de nuestros materiales: fluorescencia, 

opalescencia y estratificación.

•	 Estética gingival y su importancia: Maxilares 

atróficos.

•	 Estudio de anatomía, disposición dentaria y EL 

COLOR (Spectroshade).

•	 Casos clínicos. 

Varias imágenes durante la celebración del curso
Queremos agradecer la colaboración de la empresa: 

 

Esperándoos en los próximos cursos del Colegio, y agra­

deciéndoos vuestra asistencia, recibid un cordial saludo.

D. Juan Carlos Megía Real
 Coordinador De La Comisión De Formación

Luis miguel Vera y Juan Carlos Megía, durante 
la presentación de la conferencia

Antes del curso se celebró la demostración TECNOLO­
GÍA CAD-CAM PRESENTE Y FUTURO DE LA PRÓTESIS DEN­
TAL, impartida por el Colegiado D. José Luis Sánchez Rubio
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Ponente:	 CARLOS SAAVEDRA MARBÁN 

Fecha:	 22 de enero de 2015

Horario:	 De 19,30 a 21,00 horas.

Lugar:	 Colegio de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid

	 Teniente Coronel Noreña, 11-1º

	 28045 Madrid

Precio:	 Colegiados: GRATUITO

Organiza:	� El Ilustre Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid con el patrocinio de 
Mozo Grau.

Resumen de la CONFERENCIA:
Son muchas las decisiones que tomamos a la hora de planificar y ejecutar restauraciones en el sector anterior. Según lo 
acertadas que sean, mayor o menor será la integración en el trabajo. 
Se mostrará el protocolo en mi trabajo diario, todo acompañado de casos prácticos donde podremos valorar diferentes 
situaciones.

Curriculum del ponente:
Nacido en Madrid y formado como técnico en prótesis dental hasta el año 1992. Ha realizado cursos teóricos y prácticos 
con los mejores técnicos mundiales. Ejerce de ceramista especializado en trabajos de alta estética en su propio laborato­
rio, CS-Lab y como demostrador para diversas casas comerciales. Es profesor colaborador en el Master de Odontología 
Estética en la UCM y participa en el programa de formación continuada en estética dental básica y avanzada igualmente 
en la UCM. Asesor técnico de distintas casas de materiales cerámicos. Su actividad clínica y docente la completa con 
conferencias a nivel nacional. 

E-mail: carlossaavedra@ono.com

Para información e inscripciones:
Ilustre Colegio de Protésicos Dentales de Madrid. Tels.: 91 758 02 38 / 39 – Email: info@colprodecam.org

SECTOR ANTERIOR:
TOMA DE DECISIONES A LA HORA 
DE PLANIFICAR CASOS ESTÉTICOS”

ILUSTRE COLEGIO PROFESIONAL DE PROTÉSICOS DENTALES DE LA COMUNIDAD DE MADRID
C/. Teniente Coronel Noreña, 11-1º

28045 Madrid
Telf. 91 758 02 38/39

Fax. 91 758 02 39
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Ponentes: 	 DR. ALESSIO CASUCCI Y CARLOS BORROMEO

Fecha: 	 12 de febrero 2015

Horario:	 19,00 horas

Lugar: 	 Colegio de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid

	 Teniente Coronel Noreña, 11-1º

	 28045 Madrid

Precio: 	 Colegiados: GRATUITO

Organiza: 	� El Ilustre Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid con el 
patrocinio de A & C DENTAL

Curriculum ponentes:
Dr. Alessio Casucci:

El Dr. Alessio Casucci recibió su título de DDS en la Universidad de Siena en 2004. Obtuvo un Master en Peri­
odoncia y una maestría en Ciencias en Biomateriales Odontológicos y sus aplicaciones clínicas. Ha participado 
como docente en el programa de postgrado “Dentadura Completa y Oclusión” en la Universidad de Siena, 
es relator en diversos cursos de prótesis total y prostodoncia implato-apoyada. Publicó varios artículos en 
revistas internacionales. Es miembro de I.A.D.R. (Asociación Internacional para la Investigación Dental) y la ICP 
(Colegio Internacional de Prostodoncia) y AIOP (Academia Italiana de Prostodoncia).

Dedica principalmente la práctica clínica a la rehabilitación de pacientes edéntulos.

Carlos Borromeo:
En 1988 empieza su actividad como titular del Laboratorio Odontotécnico Borromeo, donde se especializa 

en la construcción de prótesis sobre implantes, incluso con sistemas Cad-Cam, participando activamente al 
sistema con la empresa Nobel Biocare Procera y, actualmente, también con Dental Wings. 

En el curso de los años, tiene la oportunidad de conocer y estipular acerados profesionales con unas em­
presas del sector que le instruye en los materiales producidos llegando a convertirle en un experto de mer­
cadotecnia, cerámica y estructuras sobre implantes. Participa en muchas conferencias y en muchos cursos de 
especialización en diferentes laboratorios como:

-	 Curso de reconstrucción protésica sobre implantes, por R. Polcan

-	 Curso Power para la ceramización, por Oliver Brix

CONFERENCIA:
“DEL PROYECTO A LA REALIDAD DE LA PRÓTESIS 
A IMPLANTAR PARA EL PACIENTE EDÉNTULO”

Dr. Alessio Casucci Dr. Carlos 
Borromeo
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ILUSTRE COLEGIO PROFESIONAL DE PROTÉSICOS DENTALES DE LA COMUNIDAD DE MADRID
C/. Teniente Coronel Noreña, 11-1º

28045 Madrid
Telf. 91 758 02 38/39

Fax. 91 758 02 39
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n-	 En 1996 tiene la posibilidad de participar en el curso Oral Design del laboratorio Zurigo, por Willi Geller

-	 De 2004 a 2005 participa en el curso teórico-práctico de Roberto Bonfiglioli en su laboratorio de Bolgna.

-	 En 2002 colabora activamente con la empresa Ivoclar Vivadent como colaborador exterior para la división 
de las ligas dentales.

Es dictante de varias conferencias y autor de publicaciones:

Borromeo Carlos-Streva: Palabra llave: liga polivalente=ergonomía

“Quintessenza Odontotencia” Rho (Mi) 7/8/2004

Borromeo Carlo “Realizzazione di un ponte metallo ceramica in monofusione (protocolo práctico-preciso-
ripetiblile)

Borromeo Carlo: “La cuotidianita con semplicità…perché no?

Dental Dialogue Team Work Villa Carina (Bs) 1/2010

Co-autor junto a Colognesi. Streva. Liberati del Libro “Il Protocollo”

Para información e inscripciones:
Ilustre Colegio de Protésicos Dentales de Madrid. Tels.: 91 758 02 38 / 39 – Email: info@colprodecam.org

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL 
EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 
91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org
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Ponente:	 PAOLO PAGLIARI
Fecha:	 19 de febrero de 2014
Horario:	 19,30 horas
Lugar:	� Colegio de Protésicos Dentales de la 

Comunidad de Madrid
	 Teniente Coronel Noreña, 11-1º
	 28045 Madrid
Precio:	 Colegiados: GRATUITO
Organiza: 	� El Ilustre Colegio Profesional de Protési­

cos Dentales de la Comunidad de Madrid

Desarrollo teórico/práctico
Conferencia sobre el estampado en mufla transparente 

para la realización de trabajos protésicos fijos, terminados 
en composite Experience sobre una estructura realizada en 
fibra de vidrio esparcida (Fibre Composite)

El dictante de la conferencia expondrá su técnica de tra­
bajo sobre el estampado, con sus correspondientes proto­
colos para la realización de varios tipos de trabajos protési­
cos dentales (coronas unitarias y puentes sin utilizar metal, 
incrusaciones, carillas puentes Maryland, pernos muñones 
individuales en fibra de vidrio, California bridge)

Durante la conferencia se presentará el DREAM FRAME: 
un nuevo sistema para la realización de estructuras protési­
cas en fibra de carbono.

Curriculum del ponente
Paolo Pagliari odontotécnico titular de laboratorio en Vil­

lanova D´Albenga desde 1978, inventor de la mufla trans­
parente y de la técnica de estampado con productos DEI 
Lab. Profesor de la Universidad de Génova en la Facultad de 
Odontología de 2007 a 2011.

Nacido en Spezia el 12 de septiembre de 1954. Diploma­
do en 1976 por en Instituto G. Gaslinii I.P.S.I.A de Génova. 
Ha publicado su técnica de estampado de materiales foto­
sensibles en la revista italiana R.T.D. nº09 1988/ Laboratorio 
Odontotécnico n.8 1999/ Odontotoiatria Amici di Brugg n.2 
2004) y en la revista extranjera (Proteshe Denaire in Francia 
n.4 1999) Rivista PPAD U.S.A autor Dr. Fabio Cosimi n.3 2002)

CONFERENCIA
“DREAM FRAME SISTEMA PARA LA REALIZACIÓN DE ES-
TRUCTURAS PROTÉSICAS EN FIBRA DE CARBONO”

ILUSTRE COLEGIO PROFESIONAL DE PROTÉSICOS DENTALES DE LA COMUNIDAD DE MADRID
C/. Teniente Coronel Noreña, 11-1º

28045 Madrid
Telf. 91 758 02 38/39

Fax. 91 758 02 39

Ha participado en numerosas conferencias en Italia 
y en el extranjero. En el 2003 fue invitado para hablar en 
numerosos Congresos (A.N.D.I., S.I.O., ANTLO, Dental Go, 
Marter Day, Dental Village, Academia Protésica Piacenza) 
Actualmente colabora con el Profesor Gianluca Cattadori 
Dell´Università de Parma con el que ha impartido una con­
ferencia en el Colegio Oficial de Odontólogos y Estomatólo­
gos de Cataluña, en Barcelona, el 19/30 de octubre de 2009.

Consultor de la empresa DEI Italia, ha colaborado en la 
realización del composite experience y de numerosos pro­
ductos con el fin de optimizar el producto de su técnica de 
estampado, técnica que ha presentado a nivel internacio­
nal en el College Or Prosthodontics de Estocolmo en 1999.

Ha realizado talleres de prácticas en España, Polonia, Ale­
mania, Estados Unidos, Letonia, China y Tayijistán.

Su técnica de moldeo es parte del capítulo en la recon­
strucción y resina estético compuesto activo en los libros 
de texto “Per le Scuolo Odontecniche” editore: Franco Luci­
sano, libro de texto utilizado para conseguir la diplomatura 
de Odontotécnico.

Para información e inscripciones:
Ilustre Colegio de Protésicos Dentales de Madrid. 
Tels.: 91 758 02 38 / 39 – Email: info@colprodecam.org
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Tel. fuera de España: +34 983 211 312 · Fax: +34 983 304 021 · info@mozo-grau.com

www.mozo-grau.com

Mozo-Grau S.A. Empresa dada de alta como fabricante de aparatos de prótesis y ortopedia. Epígrafe: 392

Ofrecemos más

Tú escaneas
Tú diseñas
Nosotros mecanizamos
Tú lo terminas
Tú lo entregas

Ahora para los principales
sistemas de implantes
Prótesis personalizadas para: Conexión 
tipo Brånemark®; Straumann®; Nobel 
Replace®; Zimmer®; Astra Tech®...

Simplemente perfecto

¡Novedad!

C

M

Y

CM

MY

CY

CMY

K

Publi Rev prot Mad Val.pdf   1   08/10/14   16:50



56 | Capital Dental 76
Fo

rm
ac

ió
n

Ponente: 	 ANTONIO MAROTO RODRÍGUEZ (Granada)
Fecha: 	 26 de de febrero de 2015
Horario:	 De 19,00 a 21,00 horas
Lugar: 	� Colegio de Protésicos Dentales de la 

Comunidad de Madrid
	 Teniente Coronel Noreña, 11-1º
		 28045 Madrid
Precio: 	 Colegiados: GRATUITO
Organiza: 	� El Ilustre Colegio Profesional de Protési­

cos Dentales de la Comunidad de Madrid 
con la colaboración de CM DENTAL

Objetivo de la CONFERENCIA:
Demostración de la sistemática de trabajo empleada 

por el ponente diariamente. “Debido al impacto y rápido 
cambio de las nuevas tecnologías dentro de nuestra profe-
sión, Cad-Cam, circonio, centros de fresado, etc, el ponente 
nos demostrará su espacio y técnica personal para la <crea-
ción protésica>.

Se realizará el modelado sobre una estructura de cir­
conio, creando forma y color para llegar a una armonía 
y naturalidad con el objetivo de cubrir todas nuestras 
restauraciones.

Se describirán los pasos para un buen modelado den­
tal, detallando las técnicas de imitación de nuestra gran 
maestra “la naturaleza” Antonio Maroto

Parte Teórica:
Audiovisual, presentación sobre los pasos del modelado 

en cera a cerámica partiendo desde la base de un dibujo 
dental, pasando por el modelado en cera y, éste, al mode­
lado cerámico. Se enseñarán trabajos reales tanto de labo­
rarlo como clínica.

ILUSTRE COLEGIO PROFESIONAL DE PROTÉSICOS DENTALES DE LA COMUNIDAD DE MADRID
C/. Teniente Coronel Noreña, 11-1º

28045 Madrid
Telf. 91 758 02 38/39

Fax. 91 758 02 39

DEMOSTRACIÓN
“ENCERADO CON PINCEL”

Parte Práctica:
1.	 Estratificación del molar por parte del ponente
2.	 Demostración de los diferentes sistemas de pre­

parar un núcleo de Circonio

Curriculum del ponente:
Técnico Dental por la Escuela “Juan Badal” 1985
Profesor de Prácticas de Prótesis Dental en I.ES. Aynada­
mar desde 1987
Publicación de diversos artículos 
Dictante de cursos teóricos/prácticos, en cerámica dental
Ponente en diversas Jornadas Dentales
Colaborador práctico en el Master de Cerámica “Escuela 
Folguera-Vicent” (Valencia) 
Ponente en cursos teórico/ prácticos en Aula Magna Cien­
cias de la Salud, Mojácar (Almería)
Socio de ACADEN
Socio del Club Tecnológico Dental.
Colaborador Técnico externo de Metalor Dental Ibero-
América, Cendres et Metaux y actualmente de CM Ciencia 
y Técnología Dental.

Para información e inscripciones:
Ilustre Colegio de Protésicos Dentales de Madrid.
Tels.: 91 758 02 38 / 39



¡¡AVISO IMPORTANTE!!
Ante el conocimiento de la existen-
cia de Laboratorios de Prótesis Den-
tal sin la preceptiva Licencia Previa 
de Fabricante de Producto Sanitario 
a medida, lo que redunda en inse-
guridad sanitaria para el paciente y 
competencia desleal para los demás 
protésicos; el Colegio va a instar y 
promover las correspondientes ac-
tuaciones inspectoras por parte de 
las Autoridades Sanitarias de nuestra 
Comunidad.

Si tenéis conocimiento o sospecha de 
algún laboratorio que se encuentre ac-
tuando sin la correspondiente licencia 
sanitaria, os rogamos lo notifiquéis de 
forma confidencial a la Secretaría del 
Colegio para preparar la Consulta a la 
Conserjería de Sanidad y en su caso 
para promover la correspondiente ac-
tuación de la Inspección de Producto 
Sanitario.

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL 
EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 
91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org
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Ponente:	 BÁRBARA CALERO
Fecha:	 4 de marzo de 2014
Horario:	 19,00 horas
Lugar: 	 Colegio de Protésicos Dentales de la Co­
munidad de Madrid
	 Teniente Coronel Noreña, 11-1º
	 28045 Madrid
Precio:	 Colegiados: GRATUITO
Organiza: 	� El Ilustre Colegio Profesional de Protési­

cos Dentales de la Comunidad de Madrid, 
colabora VITA 

Siempre fusionadas.
Si dominas la primera, la segunda es el resultado de un tra­
bajo realizado.

Curriculum del ponente:
LABORATORIO BOLL:
MADRID (1991-1995)
Encargada de la sección de metales y encerado.

LABORATORIO CALERO
MADRID (1996-2000)
Directora técnica

JOBESA: Málaga (2000-2011)
Profesora titular de prótesis fija y prótesis mixta e implan­
tológica.
Jefa de estudios de C.F.P. JOBESA.
Directora del Mater de cerámica dental de D.F.P. JOBESA 
(Málaga)
Directora técnica del Laboratorio Nice-Dental (Málaga)
20 años de experiencia en cerámica dental.

Formación:
Master cerámica dental (Opesa-Madrid 1995)

CONFERENCIA
“TÉCNICA Y ARTE:FUSIÓN”

ILUSTRE COLEGIO PROFESIONAL DE PROTÉSICOS DENTALES DE LA COMUNIDAD DE MADRID
C/. Teniente Coronel Noreña, 11-1º

28045 Madrid
Telf. 91 758 02 38/39

Fax. 91 758 02 39

Cursos de experto:
D. Antonio Díaz (Málaga)
D. Alfonso González (Málaga)
D. Manuel Oliver (Barcelona)
D. Carlos Saavedra (Madrid)
D. Carlos de Gracia (Las Palmas de Gran Canarias)
D. Joan Sampol (Palma de Mallorca)
D. Amador Oliver (Almería)
D. Jorge Vizcaíno (Vita- Alemania)
D. August Bugrera (Barcelona)

Colaboraciones:
Primer Curso de experto en cirugía oral e implantológica 
(UMA-2010)
Primer master de cirugía oral e implantológica (UMA-2010)
Dictante de cursos en colaboración con VITA IBÉRICA en 
Ferrol, Barcelona, Madrid, Alicante, Valencia, Sevilla, Mála­
ga, y Bad Säckingen (Alemania)
Instructura/Ponente autorizada por VITA Zahnfabrik- Ale­
mania (Mayo 2014)

Para información e inscripciones:
Ilustre Colegio de Protésicos Dentales de Madrid.
Tels.: 91 758 02 38 / 39
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CASA SCHMIDT MEJORA SUS CONDICIONES 
DE SERVICIO

Casa Schmidt a partir del día 1 de diciembre mejora sus condiciones de servicio, todos sus clientes podrán 
beneficiarse de PORTES GRATUITOS simplemente con realizar pedidos con un importe igual o superior a 100€.

Con esta medida todos los clientes de Casa Schmidt disfrutarán de nuestras ventajas desde compras más 
pequeñas.

AVISO IMPORTANTE PARA TODOS LOS COLEGIADOS QUE 
HAYAN SIDO RESPONSABLES TÉCNICOS DE LABORATORIOS

Los Técnicos Responsables de laboratorios de Prótesis Dental 
que hayan sido designados como tales a la Administración 

Sanitaria, seguirán siendo responsables frente a la misma, aún en 
el supuesto de que dejen de trabajar en el laboratorio en el que 

hayan desempeñado dicha función hasta que no se notifique a la 
Conserjería de Sanidad el cese en dicho puesto.

AVISO PARA COLEGIADOS DE FUERA DE LA COMUNIDAD DE MADRID
Si eres colegiado de fuera de la Comunidad de Madrid y quieres disfrutar de los servicios del 

Colegio de Madrid, como recibir capital Dental de forma digital entre otros.

COLÉGIATE COMO NO EJERCIENTE.
Más información en los teléfonos: 91 758 02 08/39
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Titanio y cromo-cobalto – metales duros 
para la producción CAD/CAM 

Hoy en día en el sector de la prótesis dental se utilizan extensamente los metales duros. El basto 
campo de aplicaciones para el titanio y de las aleaciones de cromo-cobalto, satisface una amplia 
gama de indicaciones, por lo que puede así ser utilizada para la fabricación de una gran variedad de 
restauraciones dentales. Esto constituye una ventaja porque cuanto menor es el número de aleacio­
nes en la boca del paciente, mejor serán aceptadas por el organismo. 

El material Chrom-Cobalt de Zirkonzahn es duro y elástico al mismo tiempo. Por eso es especial­
mente adecuado para la fabricación de estructuras finas. Gracias a su excelente soldabilidad, este 
metal se presta para hacer extensiones posteriores en las estructuras originarias. La calidad de la su­
perficie obtenida a través del fresado del metal, evita la formación de la placa bacteriana. Zirkonzahn 
ofrece bloques de cromo-cobalto en siete alturas diferentes (10-25 mm), aptas para la realización de 
barras y estructuras de metal, que se pueden estratificar con cerámica. Para la elaboración del ma­
terial, Zirkonzahn propone las fresadoras M1 Wet Heavy y M5 (Milling Spindle Hard Automatic 
M5), así como las fresas CAD/CAM CrCo. 

El titanio posee una característica muy particular, que es su posibilidad de osteointegrarse. Es por 
este motivo, que el material ha demostrado su eficacia en cirugía maxilofacial. En el sector de la pró­
tesis dental se utiliza para estructuras primarias y secundarias para la estratificación con cerámica 
así como para construcciones de barras e implantes. Zirkonzahn ofrece piezas de Titan 5 (grado de 
dureza 5 ASTM) utilizadas principalmente para la elaboración de estructuras secundarias. Los blo­
ques están disponibles en siete alturas diferentes (10-25 mm) y son adecuados para la elaboración 
en húmedo con las fresadoras M1 Wet Heavy y M5 (Kit Wet Grinding/Wet Milling M5 y Milling 
Spindle Hard Automatic M5) y con las fresas CAD/CAM Fräser Titan.

Para más información consulte: www.zirkonzahn.com



AVISO IMPORTANTE PARA TODOS LOS COLEGIADOS QUE 
HAYAN SIDO RESPONSABLES TÉCNICOS DE LABORATORIOS

Los Técnicos Responsables de laboratorios de Prótesis Dental 
que hayan sido designados como tales a la Administración 

Sanitaria, seguirán siendo responsables frente a la misma, aún en 
el supuesto de que dejen de trabajar en el laboratorio en el que 

hayan desempeñado dicha función hasta que no se notifique a la 
Conserjería de Sanidad el cese en dicho puesto.

AVISO PARA COLEGIADOS DE FUERA DE LA COMUNIDAD DE MADRID
Si eres colegiado de fuera de la Comunidad de Madrid y quieres disfrutar de los servicios del 

Colegio de Madrid, como recibir capital Dental de forma digital entre otros.

COLÉGIATE COMO NO EJERCIENTE.
Más información en los teléfonos: 91 758 02 08/39

Dentaurum España S.A.  I  Saturnino Calleja, 6 (2°B)  I  28002 Madrid  I  Teléfono + 34 91 416 5161  I  Fax + 34 91 415 4916
www.dentaurum.de  I  info@dentaurum.es

ES_1401_remanium-star_220x150.indd   1 24.01.14   13:12
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Roland en Dental Tècnic 2014
Barcelona, 22 de septiembre.- Roland DG participa en la próxima edición de Dental Tècnic, el Congreso que 

organiza el COPDEC, los días 3 y 4 de Octubre.

Roland DG expondrá sus soluciones para laboratorios dentales en el área destinada a la exposición en la 
que se celebra el Congreso, el Hotel Plaza de Barcelona

Durante las jornadas Roland mostrará la nueva fresadora DWX- 4, con un precio muy asequible, la DWX-4 
proporciona a la industria dental el fresado de alta precisión, facilidad de uso excepcional y un diseño com­
pacto, en un dispositivo de sobremesa.

La DWX - 4 está diseñada para que incluso usuarios sin experiencia en sistemas de fresado digitales pue­
dan crear prótesis de precisión. El flujo de trabajo es simple. Después de instalar el material y las herramien­
tas de fresado en la máquina, los técnicos de laboratorio utilizaran el Panel Virtual de la Máquina de Roland 
(VPanel ) , un software intuitivo que permite a los usuarios configurar los ajustes desde su ordenador . A con­
tinuación, el VPanel envía automáticamente los datos CAM a la DWX - 4 para comenzar la producción.

Los visitantes también podrán ver la Roland DWX-50, un verdadero “sistema abierto” que es compatible 
con una amplia variedad de herramientas de fresado y programas CAD/CAM. Además los usuarios pueden 
trabajar también con diferentes materiales como PMMA, zirconio, cera y resina composite, incluyendo VITA 
ENAMIC ® y 3M ™ ESPE ™ Lava ™ Ultimate . Incluso los materiales más nuevos pueden ser procesados, por 
ejemplo, ciertos compuestos y nano-cerámica.

Roland DG Corporation

Roland DG Corporation es uno de los principales fabricantes mundiales de dispositivos de inyección de 
tinta, equipos de fresado y grabado, cortadores de vinilo, escáneres 3D, modeladoras de cera para joyería e 
impresoras fotográficas de impacto. Roland fue una de las empresas pioneras en el desarrollo de la tecno­
logía Print&Cut, y actualmente es la principal fabricante de dispositivos de inyección de tinta, con más de 
140.000*3 unidades vendidas en todo el mundo. Además, la empresa ha entrado recientemente en el merca­
do sanitario con fresadoras diseñadas específicamente para la creación de prótesis dentales de alta calidad, 
incluyendo cofias, coronas, puentes completos y soportes. Roland DG también ha lanzado al mercado un 
concepto totalmente nuevo en el fresado en 3D, la fresadora iModela 3D, dirigida a usuarios particulares de 
los crecientes mercados de artesanía y ocio. 

*1 Número total de dispositivos de inyección 
de tinta enviados desde la compañía a 31 de marzo de 2014.

Para más información:

Roland DG Iberia
Web: www.rolandeasyshape.com

Marta Fraile, Communication Manager
E-mail: mfraile@rolanddg.com - Telf: 93 591 84 00
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AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO 
SU E-MAIL EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, 
POR FAVOR LLAMEN AL 91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A 
info@colprodecam.org

Acuerdo de colaboración 
Casa-Schmidt / Protechno

Casa-Schmidt y Protechno han llegado a un acuerdo de colaboración teniendo Casa-Schmidt la exclusiva de 

venta de CERATOMIC en toda la península y Portugal.

Ceratomic es la marca registrada que define toda la línea de productos Protechno englobados dentro de su 

división CAD/CAM.

Para más información:

Tel: 91 509 65 00
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Roland DG Corp.anuncia que sus fresadoras dentales DWX-50 y DWX-4 han sido validados por VITA Zahnfa­
brik H. Rauter GmbH & Co. KG (Alemania) para el uso con su nuevo material cerámico híbrido VITA ENAMIC®.

“Los laboratorios dentales están trabajando cada vez más con VITA ENAMIC® debido a su enorme fuerza y exce-
lente estética”, dice Takuro Hosome, Gerente de Desarrollo de Mercado de Roland DG Corp. “Equipado con 
las fresas opcionales ZDB-100D / 50D / 30D, nuestros clientes con fresadoras DWX-50 y DWX-4 en todo el mundo 
pueden ahora sacar el máximo provecho de este material de última generación”. 

VITA ENAMIC® es un material cerámico híbrido, que combina una alta capacidad de carga y la estética de una 
cerámica dental con la elasticidad de un material composite dental. Es solicitado en la industria por su resis­
tencia ya que absorbe las fuerzas masticatorias. VITA ENAMIC se termina sin cocción, lo que reduce el tiempo 
de trabajo y de producción.

Las fresas de Roland ZDB-100D / 50D / 30D se desarrollaron específicamente para materiales dentales de 
tipo híbrido tales como VITA ENAMIC®. DWX-50 es la mejor forma para mejorar la versatilidad de material de 
laboratorios dentales. Mecanizado en 5 ejes simultáneos de forma continua, un cambiador automático de 5 
herramientas y su diseño de arquitectura abierta permiten una integración perfecta con el mercado disponi­
ble CAD / CAM dental a nivel de software y de hardware. 

La fresadora dental Roland DWX-4 mecaniza en 4 ejes y dispone de un cambiador de herramientas de 4 po­
siciones opcional en una plataforma de producción compacta y fácil de usar. Utilizándola con las fresas ZDB-
100D / 50D / 30D, la DWX-4 puede lograr una excelente precisión y calidad para VITA ENAMIC®.

Para más información sobre DWX-50 y DWX-4, visitar www.rolandeasyshape.com/es_ES

Para más información sobre VITA ENAMIC®, visitar www.vita-enamic.com

Roland DG Corporation
Roland DG Corporation es uno de los principales fabricantes mundiales de dispositivos de inyección de 

tinta, equipos de fresado y grabado, cortadoras de vinilo, escáneres 3D, un creador de modelos en cera para 
joyería e impresoras fotográficas de impacto. Roland fue una de las empresas pioneras en el desarrollo de la 
tecnología Print&Cut, y actualmente es la principal fabricante de dispositivos de inyección de tinta con más de 
140,000* unidades vendidas en todo el mundo. Además, la empresa ha entrado recientemente en el mercado 
sanitario con fresadoras diseñadas específicamente para la creación de prótesis dentales de alta calidad, inclu­
yendo cofias, coronas, puentes completos y soportes. Roland DG también ha lanzado al mercado un concepto 
totalmente nuevo en el fresado en 3D, la fresadora iModela mini 3D, dirigida a usuarios particulares de los 
crecientes mercados de artesanía y ocio. La empresa utiliza tecnología propia patentada para la fabricación de 
productos que se distribuyen en todo el mundo. Los productos Roland ayudan a las empresas a transformar 
sus ideas en realidad, añadiendo valor a los procesos creativos.

Número de equipos vendidos a 31 de marzo de 2014

Las fresadoras dentales Roland DWX-50 y DWX-4 
reciben la Certificación VITA ENAMIC® Hybrid Ceramic
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Nueva funcionalidad para puentes e híbridas 

L’Hospitalet de Llobregat, España, (Octubre, 2014) – DENTSPLY Implants presenta una nueva función para las 
estructuras de implantes ATLANTIS ISUS: el acceso del tornillo angulado. Mediante la angulación de hasta 30 
grados del acceso del tornillo, ahora se puede corregir de forma óptima la emergencia del tornillo prostético 
y mejorar la función y la estética de las restauraciones de puente e híbrida.

Nueva perspectiva de la función y la estética 
con el acceso del tornillo angulado 
de ATLANTIS™ ISUS

Para más información, por favor, contacte con:

Iolanda Royo Climent
Responsable de Comunicación

Business Support
DENTSPLY Implants

901 100 111
iolanda.royo@dentsply.com 
www.dentsplyimplants.es

Con esta novedad, cada conexión es diseñada de manera persona­
lizada mediante el ATLANTIS ISUS CAD, teniendo en cuenta los pa­
rámetros de angulación y de altura de cada plataforma, con el fin de 
satisfacer las necesidades del cliente. Asimismo, toda conexión con 
el nuevo acceso del tornillo angulado se suministra con el corres­
pondiente tornillo prostético ATLANTIS ISUS. Los tornillos se diseñan 
específicamente para su uso con la función de acceso al tornillo an­
gulado. Por otro lado, el diseño hexalobular del destornillador hace 
que la conexión del tornillo sea sencilla y garantiza que las fuerzas 
de inserción se apliquen en todo momento perpendicularmente al 
eje del tornillo. 

Acerca de DENTSPLY Implants

DENTSPLY Implants ofrece soluciones completas para todas las fases del tratamiento con implantes, inclu­
yendo las líneas de implantes ANKYLOS®, ASTRA TECH Implant System™ y XiVE®, tecnologías digitales como las 
soluciones ATLANTIS™ específicas para cada paciente y la cirugía guiada SIMPLANT®, las soluciones de regene­
ración SYMBIOS® y los programas de desarrollo profesional. DENTSPLY Implants crea valor para los profesiona­
les dentales y ofrece unos resultados predecibles y duraderos de los tratamientos con implantes, lo que pro­
porciona una mejor calidad de vida a los pacientes. Para más información visite www.dentsplyimplants.es.
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Ampliación del portafolio, propiedades de procesamiento optimizado, coordinación mejorada con los produc-
tos de Ivoclar Vivadent... nuevas características que ofrecen valores añadidos para el cliente.

Zenostar es el sistema de óxido de circonio de Wieland Dental. Con un versátil rango de indicaciones para 
restauraciones tanto de dientes individuales como de puentes de unidades múltiples, el material ofrece una 
amplia variedad de opciones de procesamiento y con más flexibilidad, eficiencia y seguridad, particularmente 
ahora que Zenostar es compatible con el sistema de estratificación IPS e.max de Ivoclar Vivadent

Desde ahora, Zenostar ofrece una gran variedad de opciones de procesamiento y una alta eficiencia para la fabricación 
de restauraciones a volumen total y estructuras. Esto se hace posible con dos innovaciones: la primera novedad es el 
portafolio de Zenostar T-Disc (nombre anterior: Zensotar Zr Translucent) caracterizado por una nueva nomenclatura del 
color. Con el renombramiento de los discos de Zenostar Zr en Zenostar T, la guía de color ahora coincide con los de IPS 
e.max de Ivoclar Vivadent. Después de añadir el nuevo color T3, se hace más fácil reproducir los 16 colores A-D. Además, 
la baja dureza de los discos antes del sinterizado prolonga la vida de la unidad de fresado y mejora los resultados. El fac­
tor de escala se ha ajustado y optimizado para proporcionar restauraciones con, incluso, una mayor precisión de ajuste.

La segunda innovación es la introducción de Zensotar MO (Opacidad Media), la cual reemplaza a Zensotar Zr Bridge. 
Debido a un ligero aumento del nivel de opacidad, los discos Zenostar MO son el material ideal para estructuras. Los dis­
cos están disponibles en 4 colores distintos (MO1 a MO4) así como un incoloro (MO0). La nomenclatura MO encaja con 
la filosofía de IPS e.max. 

Especialistas en all-ceramics (cerámica sin metal)
Como especialista en el campo de la cerámica sin metal, Ivoclar Vivadent está siempre en constante búsqueda de nue­

vas formas de atender a productos atractivos e innovadores y sistema de soluciones. Esta filosofía quedó patente con la 
adquisición de Wieland Dental. Ivoclar Vivadent está ahora en posición de ofrecer un rango, aún mayor, de materiales y 
equipamientos CAD/CAM con el objetivo de proveer a los odontólogos y técnicos dentales con la última tecnología y 
productos de la más alta calidad. Zenostar es un sistema que cubre todos los pasos de trabajo desde el escaneado hasta 
la cementación

Zenostar® es una marca registrada 
de Wieland Dental + Technik GmbH.
IPS e.max® es una marca registrada de Ivoclar Vivadent AG

El sistema Zenostar luce una imagen renovada
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Zenotec® select hybrid
Versatilidad combinada con una precisión absoluta y un proceso fiable

El sistema de fresado Zenotec® select hybrid combina 5 ejes de trabajo simultáneo de última generación con las 
ventajas de un proceso automatizado. Gracias al cambiador de 8 discos, la unidad puede controlar de manera efi-
ciente tanto los materiales para una operación de fresado en seco como los de fresado en húmedo tales como IPS 
e.max® CAD e IPS Empress® CAD. Esto es posible gracias a un diseño especializado del mandril que puede lidiar 
con las diferentes necesidades relativas a las funciones de fresado en seco y húmedo.
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cesar la cerámica vítrea de disilicato de litio IPS e.max® CAD y los materiales altamente estéticos de cerámica sin metal, IPS 
Empress® CAD. El sistema refrigeración Zenotec hydro con los filtros de fresado en húmedo integrados y una tecnología 
de bombeo sin cepillos, asegura unos óptimos resultados y un mínimo de mantenimiento.

Componentes del sistema coordinados

Además de estar indicado para una gran variedad de materiales, Zenotec select hybrid se adapta a las necesidades 
específicas del flujo de trabajo digital y las herramientas y parámetros asociados al sistema de fresado.

Multicargador IPS e.matrix
Zenotec select hybrid cuenta con la posibilidad de acoplar el multicargador patentado IPS e.matrix que admite hasta 

seis bloques de varios tamaños para ser procesados en una misma secuencia de fresado. El multicargador es fácil de reti­
rar del portadiscos y puede por lo tanto cargarse fuera de la máquina.

 

Bloques IPS e.max CAD for Zenotec 
Los estudios clínicos con un periodo medio de observación de tres años han reportado excelentes resultados clínicos y 
un ratio de supervivencia del 97.7% para IPS e.max CAD.

Disponibles en tres grados de translucidez (HT, LT, MO) y en hasta tres tamaños (C14, C16, B32). Los usuarios seleccionan el bloque 
apropiado en línea con las necesidades específicas del paciente y la técnica preferida (maquillaje, cut-back o estratificación)

¡¡AVISO IMPORTANTE!!
Ante el conocimiento de la existen-
cia de Laboratorios de Prótesis Den-
tal sin la preceptiva Licencia Previa 
de Fabricante de Producto Sanitario 
a medida, lo que redunda en inse-
guridad sanitaria para el paciente y 
competencia desleal para los demás 
protésicos; el Colegio va a instar y 
promover las correspondientes ac-
tuaciones inspectoras por parte de 
las Autoridades Sanitarias de nuestra 
Comunidad.

Si tenéis conocimiento o sospecha de 
algún laboratorio que se encuentre ac-
tuando sin la correspondiente licencia 
sanitaria, os rogamos lo notifiquéis de 
forma confidencial a la Secretaría del 
Colegio para preparar la Consulta a la 
Conserjería de Sanidad y en su caso 
para promover la correspondiente ac-
tuación de la Inspección de Producto 
Sanitario.

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL EN EL 
COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 91 7580238, O 
MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org
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Linea de productos distribuidos 
por Casa-Schmidt - CERATOMIC

Casa-Schmidt y Protechno han llegado a un acuerdo de colaboración teniendo Casa-Schmidt la 

exclusiva de venta de CERATOMIC en toda la península y Portugal.

Ceratomic es la marca registrada que define toda la línea de productos Protechno englobados 

dentro de su división CAD/CAM.

Casa-Schmidt distribuirá de forma exclusiva:

•	 Ceratomic EVO: es un escáner de luz blanca estructurada, de alta resolución, para el escaneo 
de modelos de laboratorio.

•	 Ceratomic MAG4:  es una fresadora de 4 ejes compacta para el mecanizado de pequeñas es­
tructuras dentales.

•	 Ceratomic MAG5:  es una fresadora de 5 ejes compacta para el mecanizado de todo tipo de 
estructuras dentales.

Para más información:

Tel: 900 21 31 41
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Dentales de Madrid, 
en Twitter 
y en Facebook

El compromiso del Colegio de Madrid con las nuevas tecnologías se hace patente, cada día más. Por este motivo tene­
mos la cuenta de Twitter la de Facebook como ya tienen los organismos y empresas punteras en el mundo.

Ya tenemos un gran seguimiento en ambas cuentas. Os esperamos a todos

Nuestra cuenta es COL.PROT.DENTALES@ColProt y podréis acceder a ella y seguirnos a través de la página web oficial 

de twitter http://twiter.com/, introduciendo en “búsqueda”, la palabra “colprot” o haciéndoos seguidores a través de 
vuestra cuenta de twitter. De este modo, podréis compartir vuestros tweets con el Colegio, para resaltar u ofrecer ideas, 
alternativas y sugerencias, con las cuales mejoraremos el funcionamiento del mismo.

En cuanto a Facebook, nos podréis encontrar con el nombre de nuestro Colegio: Ilustre Colegio Profesional de Protési­
cos Dentales de Madrid.

Desde la Junta de Gobierno, esperamos que todas estas iniciativas sean de vuestro interés.

D. Ángel Luís Romero de Miguel
Presidente Comisión de Informática

AVISO IMPORTANTE

INFORMAMOS A TODOS AQUELLOS COLEGIADOS, QUE AÚN NO HAYAN DEJADO SU E-MAIL 
EN EL COLEGIO PARA RECIBIR INFORMACIÓN POR VIA TELEMÁTICA, POR FAVOR LLAMEN AL 
91 7580238, O MANDEN UN CORREO CON SUS DATOS A info@colprodecam.org

AVISO IMPORTANTE PARA LOS USUARIOS O PACIENTES 
QUE REQUIERAN UNA PRÓTESIS DENTAL

Se recomienda a todos los ciudadanos, en el supuesto de que requieran o necesiten una prótesis dental, que soliciten 
a los dentistas que las prescriban y a los protésicos dentales que las fabriquen, la documentación de las mismas y 
requieran información sobre el lugar de fabricación.

Se viene detectando la importación extracomunitaria y en concreto de procedencia China, de prótesis dentales sobre 
las que tenemos dudas de que reúnan los requisitos legales para su importación y sin que el usuario tenga conocimien-
to o notificación sobre su procedencia.

Las prótesis dentales fabricadas sin cumplir los requisitos legales pueden causar al usuario un grave perjuicio para su 
salud.

Debido a lo anterior y a los efectos de la protección de su salud requieran a los que les suministren las prótesis den-
tales la documentación de las mismas expedida por el laboratorio de prótesis que la ha fabricado.

Ilustre Colegio Profesional de Protésicos Dentales de la Comunidad de Madrid
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Estimado colegiado:

Quiero recordarte que a través de nuestra página web: www.colprodecam.org/profesionales, puedes acceder a tu consola de colegia­
do. Para ello debes solicitar, si aun no lo tienes, tu nombre de usuario y password, a la secretaría del Colegio. A través de tu consola podrás 
acceder a los siguientes servicios:
•	 Consultar cualquier información que se haya enviado a través del colpromail del Colegio.
•	 Acceder a la información sobre los cursos programados y pendientes de celebración.
•	 Insertar tu c.v. en caso de estar en situación de desempleo, pudiendo actualizar tus datos laborales en cualquier momento.
•	 Acceder a la biblioteca del Colegio y hacer reservas de cualquier libro que sea de tu interés.
•	 Insertar anuncios en el mercadillo de la web.
•	 Enviar, quejas, reclamaciones, sugerencias, preguntas, etc.
•	 Cambiar tus datos personales como cambio de domicilio, teléfono, etc. 

También recordaros que todos los colegiados disponéis de un correo electrónico profesional al que podéis acceder a través 
vuestra consola con vuestro nombre de usuario y password. usuario@colprodecam.org

SECCIÓN WEB
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Si deseas ampliar esta información puedes contactar con la secretaría del Colegio.
D. Ángel Luis Romero de Miguel

Secretario
Coordinador de la Comisión de Informática

AVISO PARA COLEGIADOS DE FUERA DE LA COMUNIDAD DE MADRID
Si eres colegiado de fuera de la Comunidad de Madrid y quieres disfrutar de los servicios del 

Colegio de Madrid, como recibir capital Dental de forma digital entre otros.

COLÉGIATE COMO NO EJERCIENTE.
Más información en los teléfonos: 91 758 02 08/39
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as LOS ALUMNOS DE LA 26ª PROMOCIÓN DE OPESA 
CLAUSURAN EL CURSO DE PRÓTESIS DENTAL

Un año más los alumnos de OPESA del curso 2013-2014 
del Ciclo Formativo de Grado Superior de Prótesis Den-
tal y los alumnos del Curso de Especialización en Prótesis 
Fija y Estética Dental, clausuran el curso con gran éxito.

Desde el año 1987, OPESA ha ido formando a profesio­
nales en las distintas disciplinas de prótesis dental, adap­
tándose a las últimas tecnologías que van saliendo en el 
mercado y garantizando las expectativas del mercado en 
toda el área profesional.

Así como en Cursos de Especialización de Formación 
Continuada en Prótesis Dental que están evaluados por la 
Comisión de Formación Continuada de las Profesiones Sa­
nitarias de la Comunidad de Madrid acreditados con 36.8 
créditos. 

Esta Formación Continuada está repartida en tres gru­
pos: Metal-cerámica, Sistemas CAD CAM con recubri-
miento estético, Estética dental sin metal e implantes.

Entre las novedades y progresos mencionaremos la 

ampliación de trabajos prácticos sobre implantes, CAD-

CAM, Empress e-max y Zirconio ampliando la complejidad 

de los mismos y el número de piezas realizadas. 

El rendimiento de los alumnos fue muy positivo y 

participaron de las actividades propuestas como viajes, 

exposiciones y congresos: 

- �Viaje y Curso con la empresa GC Europe, Leuven, 

BELGICA, días 27 y 28 de Marzo de 2014. Cerámica y 

técnica One-bake sobre Zirconio. 

- �Curso con la colaboración de Ivoclar-Vivadent. 

Estética con Cerámicas inyectadas e-max.  

Días 3-4 Junio de 2014 

- �Visita a Charlas del Colegio de protésicos dentales 

Febrero 2014. 

•	 Visita a la EXPODENTAL, salón dental 

internacional en IFEMA, feria de congresos. 15 

Marzo 2014. 

•	 Asistencia a charlas del colegio de protésicos 

Hotel Velada. Dr. Jansen Ozaki y técnico José 

Pereira. Planteamientos Clínico y protésico para 

la estética en tratamientos con carillas. 24 Abril. 

OPESA continúa apostando por una formación de cali­
dad, con la experiencia y la colaboración de Empresas 
Dentales de máximo prestigio en el campo dental. (GC 
dental, Zirkonzanh Ivoclar-Vivadent , Degudent, LC 
Implants, Kuss Dental ) que desde aquí queremos agra­
decer su apoyo.

Para finalizar durante los días 27 y 28 de junio los profe­

sores realizaron un curso de CAD-CAM de la empresa 

Zirkonzahn

El programa fue el siguiente: 

-	 Software, modelación y fresado CAD y CAM por 
Sonia Serrano.

-	 La parte de estética y coloración del trabajo fresa­
do Prettau por José Luis Ayuso.

Presentación del FACE HUNTER por Alex Solano.
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CONOCE LOS DERECHOS DE LOS PACIENTES
EL PACIENTE TIENE DERECHO A ELEGIR EL PROTÉSI-
CO DENTAL QUE DESEE. (Este principio deriva de los 
númros 3 y 6 del artículo 2 de la Ley 41/2002, de 14 de 
noviembre, básica reguladora de la autonomía del pa­
ciente y de derechos y obligaciones en materia de infor­
mación y documentación clínica).
EL PACIENTE TIENE DERECHO A CONOCER LA FACTU-
RA DEL PROTÉSICO Y A QUE SE LE ENTREGUE LA MIS-
MA. (Dicho derecho resulta de la interpretación de las 
letras b) y d) del artículo 8 del Real Decreto Legislativo 
1/2007, de 16 de noviembre, por el que se aprueba el 
texto refundido de la Ley General para la defensa de los 
Consumidores y Usuarios, en relación con el artículo 3.1 
de la Ley 29/2006, de 26 de julio, de garantías y uso ra­
cional de los medicamentos y productos sanitarios, que 
impiden que los dentistas puedan tener intereses en la 
fabricación y comercialización del producto sanitario.

EL PACIENTE TIENE DERECHO A CONOCER AL 
PROTÉSICO QUE LE HA REALIZADO LA PRÓTE-
SIS DENTAL. (Dicho derecho se sustenta en lo es­
tablecido en los artículos 12, 13, letra e) y artículo 
18, apartado 2 del Real Decreto Legislativo 1/2007, 
de 16 de noviembre, por el que se aprueba el texto 
refundido de la Ley General para la defensa de los 
Consumidores y Usuarios. Dicho derecho también 
se refleja en el nuevo Real Decreto 1591/2009, de 16 
de octubre, por el que se regulan los productos sani­
tarios, que en su artículo 4, apartado 5, establece la 
obligación de suministrar a los pacientes la informa­
ción de cualquier producto sanitario que reciba y en 
su artículo 16 se establece la obligación de entregar 
al paciente la declaración de conformidad del pro­
ducto sanitario a medida a su requerimiento.

Es
cu

el
as

El pasado mes de Septiembre, alumnos del primer y segundo curso de Prótesis Dentales, tuvieron la oportunidad de 
viajar a Frankfurt (Alemania) como premio a los trabajos realizados en el curso académico.

En compañía de la empresa Schütz Dental España, los alumnos pudieron conocer la fábrica ubicada en Rosbach, así 
como la realización de un curso de cerámica sobre zirconio.

Durante esos días, pudieron visitar ciudades como Frankfurt, Heidelberg, Bad Nauheim entre otras.

Un año más Escuela Técnica de Enseñanzas Especializadas agradece a Schütz Dental y a su máxima representante en 
España, Dña. Adelina Hernández por su colaboración durante esos días.

VIAJE ALUMNOS ESCUELA TÉCNICA 
DE ENSEÑANZAS ESPECIALIZADAS A FRANKFURT
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AS OPRODENTES 

As o c ia c ió n  d e  Pro t é s ic o s  De nt a le s  d e  Es p a ña  
w w w . a s o p ro d e nt e s . e s  

 

Suscribe tus Seguros a través de la Asociación 
 el beneficio es para todos 

Estos seguros  también pueden suscribirlos los familiares de protésicos que ya estén asociados. 

 

 
Primas  por pe rsona asegurada/ mes  2 0 1 5  

Sin d is t inc ión de  sexo 
 
Edade s  de     0  a  2     3  a  1 0     1 1  a  1 5     1 6  a  1 9     2 0  a  2 4     2 5  a  2 9     3 0  a  3 4  
 
Prim a s …    4 6 , 7 0    4 1 , 3 7     4 1 , 7 8     4 2 , 1 9      4 6 , 0 2     4 6 , 6 2     4 7 , 0 8  

 
Edade s  de    3 5  a  3 9     4 0  a  4 4     4 5  a  4 9     5 0  a  5 4     5 5  a  5 9     6 0  a  6 4    6 5  a  9 9  
 
Prim a s …     4 7 , 5 4        5 3 , 9 4     5 9 , 0 2     5 9 , 5 8      6 1 , 8 8     7 8 , 1 6    1 5 6 , 3 6  

 

COPAGO LINEAL -   1  € 

 
S ANITAS  DENTAL : Prima mensual por pe rsona  (5 , 5 0  €)  

 

 ASISTENCIA SANITARIA: Se rvic ios  comple t os , inc luido garant ía  
bucodent al, s in d is t inc ión de  sexo y S IN COPAGO  

 

Prima por persona asegurada de 0 a 65 años  2015 

 

Edades      Primer recibo   Sucesivos       Total anual 
                 De 0 a 35 años       48,91        47,97   575,67 

                De 36 a 55 años          52,32        51,31                    615,68 

                De 56 a 65 años                122,42                        101,54                 1.218,42 
 

Las primas de los Seguros de Salud, son para toda la unidad familiar 

 

NUEVA OFERTA MEDIS ALUD 
 

Im p o rt e  m e ns ua l p o r g a ra nt ía  To t a l  
Ed a d e s  

Ga s t o  
c o m p le t o  

G.  
b uc o d e nt a l 

Gra n  
c o b e rt ura  

Me ns ua l Anua l 

d e  0  a  5 0  

a ño s  
4 5 , 6 2  € 2 , 7 0  € 3 , 5 3  € 

5 1 , 8 5  

€ 

6 2 2 , 2 0  

€ 

d e  5 1  a  6 5  

a ño s  
7 5 , 3 0  € 2 , 7 0  € 4 , 6 0  € 

8 2 , 6 0  

€ 

9 9 1 , 2 0  

€ 

      
Es t o s  im p o rt e s  s o p o rt a rá n  lo s  im p ue s t o s  le g a lm e nt e  e s t a b le c id o s .  Vá lid o s  ha s t a  3 1 - 1 2 -

2 0 1 4  ( p e nd ie nt e s  d e  a c t ua liz a r p a ra  2 0 1 5 )  
 

S i a c ud e  a  un  m é d ic o  d e  lib re  e le c c ió n ,  MAPFRE le  re e m b o ls a rá  e l g a s t o  c o m p le t o ; y  e n  la  a s is t e nc ia  

ho s p it a la ria  d e  lib re  e le c c ió n ,  s e  re e m b o ls a rá  e l 9 0  %.  



               
     
  
 
PROTECCIÓN DE AUTÓNOMOS 
 
  Ejemplo de Garantías y Primas 

 
  Baja Laboral por enfermedad o accidente 30 €/ día * …………………..            900 €/mes * 
  Indemnización por invalidez Parcial por Accidente,  
         según baremo, hasta …………………....................................................         30.000 € 
       Fallecimiento por Accidente  …………………………………………...                 80.000 € 
  Indemnización por Invalidez absoluta y Permanente por Accidente …..                    80.000 € 
  Fallecimiento por enfermedad ………………………………………….          50.000 € 
  Indemnización por Invalidez Absoluta y Permanente por Enfermedad ..                    50.000 € 
  Asistencia Sanitaria ILIMIDADApor Accidente ..……………………                365 días 
  

 

 
* AMPLIABLES A 55 €/DÍA 

 
PROTECCIÓN ITT ESENCIAL   

 
 Baja Laboral 30€/día ……………………………………………   900 €/mes 
 Indemnización por Invalidez Parcial por Accidente, 
   Según Baremo …………………………………………………   150.000 € 
Fallecimiento por Accidente ………………………………….…   150.000 € 
Indemnización por Invalidez Absoluta Permanente, por 
   Accidente ………………………………………………………   150.000 € 
Indemnización por Hospiotalización /30€/día) ………………….     365 días 
 
    IMPORTE TOTAL : Desde 29,15€/MES 

 
SEGUROS DE VIDA (Seguro que te interesan por el precio) 

¿Quieres asegurar tu hipoteca, ante una eventualidad? 
 

EDAD 
 

Prima anual (Hombres-mujer) 
Fallecimiento Fallec. + Inv.

35 años 5,13 8,32 

45 años 14,08 20,45 

55 años 38,52 54,45 
 

                       Ejemplo: Prima  anual por  cada 6.000 € de capital garantizado. 
 

Hazte socio de ASOPRODENTES  por 10 € anuales y te Beneficiarás de estos Precios 
 

¿NECESITAS CUALQUIER OTRO SEGURO?... CONSÚLTANOS 
 

C/ Teniente Coronel Noreña, 11 – 1ª Plntª  – 28045 MADRID – 
Tel.: 915.488.834 - Fax.:  915.488.835  - e-mail: info@asoprodentes.es 

 

Edad 30 años 40 años 50 años 
Varon-/mujer 45,67 €/mes 55,67 €/mes 88,33 €/ mes 

 
AS OPRODENTES 

As o c ia c ió n  d e  Pro t é s ic o s  De nt a le s  d e  Es p a ña  
w w w . a s o p ro d e nt e s . e s  

 

Suscribe tus Seguros a través de la Asociación 
 el beneficio es para todos 

Estos seguros  también pueden suscribirlos los familiares de protésicos que ya estén asociados. 

 

 
Primas  por pe rsona asegurada/ mes  2 0 1 5  

Sin d is t inc ión de  sexo 
 
Edade s  de     0  a  2     3  a  1 0     1 1  a  1 5     1 6  a  1 9     2 0  a  2 4     2 5  a  2 9     3 0  a  3 4  
 
Prim a s …    4 6 , 7 0    4 1 , 3 7     4 1 , 7 8     4 2 , 1 9      4 6 , 0 2     4 6 , 6 2     4 7 , 0 8  

 
Edade s  de    3 5  a  3 9     4 0  a  4 4     4 5  a  4 9     5 0  a  5 4     5 5  a  5 9     6 0  a  6 4    6 5  a  9 9  
 
Prim a s …     4 7 , 5 4        5 3 , 9 4     5 9 , 0 2     5 9 , 5 8      6 1 , 8 8     7 8 , 1 6    1 5 6 , 3 6  

 

COPAGO LINEAL -   1  € 

 
S ANITAS  DENTAL : Prima mensual por pe rsona  (5 , 5 0  €)  

 

 ASISTENCIA SANITARIA: Se rvic ios  comple t os , inc luido garant ía  
bucodent al, s in d is t inc ión de  sexo y S IN COPAGO  

 

Prima por persona asegurada de 0 a 65 años  2015 

 

Edades      Primer recibo   Sucesivos       Total anual 
                 De 0 a 35 años       48,91        47,97   575,67 

                De 36 a 55 años          52,32        51,31                    615,68 

                De 56 a 65 años                122,42                        101,54                 1.218,42 
 

Las primas de los Seguros de Salud, son para toda la unidad familiar 

 

NUEVA OFERTA MEDIS ALUD 
 

Im p o rt e  m e ns ua l p o r g a ra nt ía  To t a l  
Ed a d e s  

Ga s t o  
c o m p le t o  

G.  
b uc o d e nt a l 

Gra n  
c o b e rt ura  

Me ns ua l Anua l 

d e  0  a  5 0  

a ño s  
4 5 , 6 2  € 2 , 7 0  € 3 , 5 3  € 

5 1 , 8 5  

€ 

6 2 2 , 2 0  

€ 

d e  5 1  a  6 5  

a ño s  
7 5 , 3 0  € 2 , 7 0  € 4 , 6 0  € 

8 2 , 6 0  

€ 

9 9 1 , 2 0  

€ 

      
Es t o s  im p o rt e s  s o p o rt a rá n  lo s  im p ue s t o s  le g a lm e nt e  e s t a b le c id o s .  Vá lid o s  ha s t a  3 1 - 1 2 -

2 0 1 4  ( p e nd ie nt e s  d e  a c t ua liz a r p a ra  2 0 1 5 )  
 

S i a c ud e  a  un  m é d ic o  d e  lib re  e le c c ió n ,  MAPFRE le  re e m b o ls a rá  e l g a s t o  c o m p le t o ; y  e n  la  a s is t e nc ia  

ho s p it a la ria  d e  lib re  e le c c ió n ,  s e  re e m b o ls a rá  e l 9 0  %.  



80 | Capital Dental 76

AVISO IMPORTANTE PARA TODOS LOS COLEGIADOS QUE 
HAYAN SIDO RESPONSABLES TÉCNICOS DE LABORATORIOS

Los Técnicos Responsables de laboratorios de Prótesis Dental 
que hayan sido designados como tales a la Administración 

Sanitaria, seguirán siendo responsables frente a la misma, aún en 
el supuesto de que dejen de trabajar en el laboratorio en el que 

hayan desempeñado dicha función hasta que no se notifique a la 
Conserjería de Sanidad el cese en dicho puesto.

El pasado 24 de Octubre se celebró la Asamblea General Extraordinaria, para la fuisteis convocados, con el fin de apro­
bar las modificaciones de los Estatutos del Colegio que desde la Consejería de Presidencia y Administraciones Públicas 
han pedido mediante Propuesta de Resolución negativa de 11 de Junio de 2014, en relación con los que en su día pre­
sentamos tras la última aprobación en Asamblea Extraordinaria de Noviembre. Es cierto que este procedimiento esta 
resultando largo y engorroso ya que nos han pedido varias modificaciones tanto el Consejo General de Colegios de 
Protésicos Dentales de España como la Consejería, a pesar de haberlas hablado previamente con ambos organismos. 
Esperamos que esta vez sea definitiva y nos den la aprobación tanto el Consejo General como la Consejería y proceder 
a su publicación y entrada en vigor.

Como viene siendo habitual, la participación en las Asambleas es realmente escasa, pero queremos aprovechar este 
espacio para recordaros que el Colegio es tarea de todos, aunque sólo unos pocos seamos los que figuramos como en­
cargados de la gestión.

Quedáis como siempre invitados a exponer ideas, proponer conferencias y cursos, expresar vuestras inquietudes y 
necesidades profesionales, pues desde la Junta de Gobierno agradecemos y queremos tener vuestras sugerencias en 
aquellos asuntos que sean de vuestro interés y del resto de los colegiados y de la profesión.

La Junta Directiva del Colegio Oficial de Protésicos Dentales de Castilla la Mancha-
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AVISO PARA COLEGIADOS DE FUERA DE LA COMUNIDAD DE MADRID
Si eres colegiado de fuera de la Comunidad de Madrid y quieres disfrutar de los servicios del 

Colegio de Madrid, como recibir capital Dental de forma digital entre otros.

COLÉGIATE COMO NO EJERCIENTE.
Más información en los teléfonos: 91 758 02 08/39
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La cuota colegial sale rentable
¡¡Compruébalo!!

1.	 Realización de la declaración de la Renta: Su valor es: 95€. Para el colegiado está incluido en su cuota.

2. 	 Tramitación de la Licenciatura Sanitaria: Su valor es: 600€. Para el colegiado está incluido en su cuota.

3. 	 Asesoramiento Jurídico (Laboral, Fiscal, Civil y Sanitario): Su valor es: 95€. Para el colegiado está incluido 
en su cuota.

4. 	 Consultoría de Marketing y Comunicación: Su valor es: 95€. Para el colegiado está incluido en su cuota.

5. 	 Seguro de Responsabilidad Civil: Su valor es: 370€. Para el colegiado está incluido en su cuota.

6.	  Seguro de vida colectivo: Indemnización 1.000€.

7.	 El Ilustre Colegio Profesional de Protésicos Dentales de Madrid: luchará a nivel nacional, por conseguir los 
siguientes objetivos:

A.- Unidad del colectivo.
B.- Facturación y venta al paciente.
C.- Elevar el nivel académico.
D.- Puesta en marcha del Real Decreto 1591/2009. Entrega al paciente de:

a) Declaración de conformidad.
b) Tarjetas de identificación.
c) Instrucciones de uso.

E.- Dar a conocer la figura del Protésico dental a la sociedad.

8.	 Cursos, conferencias y demostraciones, con un porcentaje de descuento medio del 60% y otras del 100%.

9.	 Servicio de Biblioteca

10.	Servicio de Videoteca

11.	Bolsa de trabajo (Oferta y Demanda).

12.	ASOPRODENTES (Asociación de Protésicos Dentales de España):

	 Ofrece las siguientes prestaciones a traves de MAPFRE:

• Fallecimiento y jubilación (combinado) - (cuota anual desde 125,28€).

• Seguro de Fallecimiento por cualquier causa cuota anual desde 8,44€ (Hombres) y 2,13€ (Mujeres).

• Seguro de Fallecimiento por accidente (cuota anual desde 4,14€).

• Incapacidad Permanente Absoluta (cuota anual desde 3,19€).

• Incapacidad Temporal (cuota anual desde SEGÚN EDAD).

• Seguro de compromisos por pensiones de las empresas con trabajadores y beneficiarios.

	 Todas las prestaciones se pueden combinar entre sí.
	 Se puede contratar las primas por múltiplos de 6.010,10€.

• Seguro de salud: SANITAS Y MAPFRE.

• Seguro de laboratorio: CONCERTRADO CON PLUS ULTRA (GROUPAMA).

• Seguro de responsabilidad civil general: CONCERTADO CON PLUS ULTRA (GROUPAMA).

* PARA MÁS INFORMACIÓN SOBRE LOS SEGUROS DE ASOPRODENTES, 
CONSULTAR PÁGINAS DE PUBLICIDAD, EN EL TEL. 91 548 88 34 Ó EN LA PÁGINA WEB

www.asoprodentes.es

TOTAL: 1.255 €
Cuota anual de colegiación: 360€

AHORRO: 895€
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